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Disclaimer:

Jag ager aktier i Plejd och har darmed ett ekonomiskt intresse i bolaget. Det har dokumentet ar inte avsett
som nagon koprekommendation, utan gor din egen analys innan eventuell transaktion. Jag har sjalv flera
olika Plejd-produkter hemma och ar en valdigt n6jd kund. Kombinationen att jag ar aktiedgare och néjd kund
gor mig sa klart valdigt positiv till Plejd, vilket ocksa aterspeglas i texten.

Det har dokumentet ar en sammanstallning av mina tankar, samtal med elektriker och annat branschfolk
samt information som dr kommunicerad av Plejd i rapporter, PM, intervjuer osv. Detta ar inget betalt
samarbete pa nagot satt, utan endast en omarbetad version av min sammanstallning/analys jag gjort for
egen del. Jag ar varken elektriker eller aktieanalytiker, utan en glad amator, sa faktafel kan férekomma i
texten trots att jag gjort mitt basta for att hitta korrekt fakta. Alla nyckeltal och grafer kommer fran
eminenta Borsdata. | den har sammanstallning namns inga riktkurser eller extremt djupa finansiella analyser,
da det finns andra som kan det mycket battre.

Shoutout:

¢ Tack till www.borsdata.se for en fantastisk tjanst. Har du inte ett konto, sa skaffa ett.

¢ Till @JaakeMooore och @aktieprenoren pa Twitter som delar bra tankar om Plejd och vettiga
analyser.

¢ Till @KodarnMotMelon pa Twitter bara for att han ar Kodarn.

¢ Till mig sjalv @aktiehesten for att jag orkade sammanstélla detta ur ett tidigare valdigt rorigt
dokument.

¢ Till de elektriker som jag tjatat pa och diskuterat med.

Analyser att ta del av:

e https://www.aktiespararna.se/sites/default/files/20200505 - plejd g1 monterad v3.pdf

e https://www.aktiespararna.se/analysguiden/nyheter/analys-plejd-snabbvaxare-med-lysande-teknik

* @aktieprenorens analys https://tradevenue.se/aktieentreprenoren/analys-av-plejd



https://www.aktiespararna.se/sites/default/files/20200505_-_plejd_q1_monterad_v3.pdf
https://www.aktiespararna.se/analysguiden/nyheter/analys-plejd-snabbvaxare-med-lysande-teknik
https://tradevenue.se/aktieentreprenoren/analys-av-plejd

VAD AR PLEJD?

Plejd ar ett bolag som utvecklar produkter inom smart belysning och hemautomation. Plejd har sitt
huvudkontor i MdIndal och har idag 6ver 80 anstallda, varav 50 personer jobbar med forskning och
utveckling. Bolaget vitaliserar belysningsmarknaden genom att ligga i framkant i den teknikutveckling som
populart brukar kallas for Internet of Things. Pa kort tid har Plejd tagit en stark position som ledande aktor
inom smart belysning i Sverige med ett gott rykte i branschen. Plejd har ett kvalitativt och konkurrenskraftigt
produktsortiment som standigt 6kar och produkterna avser att ge en battre flexibilitet och
anvandarupplevelse dn andra produkter pa marknaden. Produktsortimentet innefattar bland annat dimmers
och controllers och utéver detta finns mojligheten att kontrollera sin belysning via egenutvecklade appar till
enheter med iOS och Android. Plejds produkter ar ”proffsprodukter” och képs in av elektriker via grossist
och installeras ocksa av elektriker. Plejds produkter riktar sig framst mot anvandning i hemmiljo i nulaget,
men installeras daven i kommersiella lokaler och fastigheter. OEM-avtal 4r nagot man ocksa arbetar for och
spas kunna bliva en viktig del for Plejd.

”Det ar latt att vi hamnar i facket for smart belysningsstyrning i vanliga hem, men var teknik har mycket bredare
applikationsomraden an sa. Vi har tidigare kommunicerat att vi paborjat vara satsningar pa projekt och OEM dar vi nu
sakta men sdkert borjar se frukterna av dessa satsningar i ett for oss orért omrade.” — Babak Esfahani, 2019-05-17

KORT HISTORIK

2009 - Plejd grundas. Till en borjan var Plejds affarsidé riktad mot
yachter, dar de erbjod mjukvara for styrning av bland

annat belysnings- och mediasystem.

2016 — Plejd noteras pa Spotlight Stock Market i april. Bolagets IPO blev tecknad till
1 500 procent av cirka 5 600 tecknare. Plejd bytt fokus till framst belysningsstyrning i hemmet.

2018 — Plejd forvarvar teknikkonsulten Pluspole med ca 20 anstallda, som har varit med och utvecklat
foretagets produkter.

2020 - Notering pa Spotlight Next, ett marknadssegment hos Spotlight for utvalda bolag med malsattning att
narmare efterlikna kraven pa huvudlistan.

Lénkar
2019-05-17 https://news.cision.com/se/plejd/r/pleid-inleder-forsta-oem-pilot-med-clear-channel-och-baltled,c2818059
Information om Spotlight Next: https://spotlightstockmarket.com/sv/redan-noterad/spotlight-next-naesta-steg-foer-bolag/



https://news.cision.com/se/plejd/r/plejd-inleder-forsta-oem-pilot-med-clear-channel-och-baltled,c2818059
https://spotlightstockmarket.com/sv/redan-noterad/spotlight-next-naesta-steg-foer-bolag/

STYRELSE OCH LEDNING

VD: Babak Esfahani
Styrelseordférande: Par Kalleskog

Styrelse:

Agnes Hammarstrand
Erik Calissendorff
Gustav Josefsson
Jonas Stalhandske
Nico Jonkers

VALBEREDNING

Pa arsstimman beslutades att vdlja Gustav Josefson (Pluspole Holding AB), Emmanuel Ergul (Christian von
Koenigsegg), Suzanne Sandler (Handelsbanken Fonder), Erik Calissendorff (Tansaki AB) till ledamoter i
valberedningen samt att styrelsens ordférande Par Kalleskog adjungeras.

Ldnkar:

® https://www.plejd.com/investors

® https://www.avanza.se/placera/pressmeddelanden/2020/05/05/plejd-kommunik-fran-arsstamma-i-plejd-ab-den-29e-
april2020.htmlhttps://static.site.plejd.cloud/docs/uppdatering koenigsegg.pdf

® https://static.site.plejd.cloud/docs/valberedning2019.pdf
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https://www.avanza.se/placera/pressmeddelanden/2020/05/05/plejd-kommunik-fran-arsstamma-i-plejd-ab-den-29e-april2020.html
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https://static.site.plejd.cloud/docs/uppdatering_koenigsegg.pdf
https://static.site.plejd.cloud/docs/valberedning2019.pdf

AGANDE

INSIDERAGANDE:

Agare Kapital % Rister % > ! g . . . o
Pa listan dver storsta &gare aterfinns foljande insiders:

Handelzbanken Fonder 7,563 753
Pluspole Holding AB 710 .10 e Grundaren och styrelseledamot Erik Calissendorf
Christian von Koenigsegg 704 704 med 4,81% av aktierna.
Avanza Pension 553 553 ® Medgrundare och VD Babak Esfahani med 3,93%
Erik Calissendorff 481 41  avaktierna
Humle Fonder 447 447 . Styrelseordforande Par Kalleskog med 2,95% av
- _ : . . aktierna.
Babak Esfahani 3,93 3,93 . . .

o ~ ~ ® CTO/Utvecklingschef pa Plejd Gustav Josefsson
Par Kalleskog 2,95 2,95 . . . .. .. .

_ o ager 48 224 aktier privat samt ar delagare i Pluspole

Mordnet Pensionsfirsak... 282 282 som ager 7,1% av alla aktier.
Aktia Asset Managemenit 246 246

Totalt antal aktier: 10 180 720 aktier
Kalla: https://www.avanza.se/aktier/om-bolaget.html|/649096/plejd

FORANDRINGAR | AGANDE UNDER 2020

¢ Den stora nyheten avseende férandring i dgarstruktur 2020 var nar Schneider Electric Industries salde hela
sitt innehav pa 1,4 miljoner aktier, vilket motsvarade 13,75 procent av kapitalet och résterna i bolaget.
Transaktionen skedde utanfér borsen till ett antal institutionella investerare, bland dessa aterfinns Andra AP-
fonden, Handelsbanken Fonder och Humle Kapitalférvaltning.

* Christian von Koenigsegg har fortsatt dka sitt innehav under 2020. Enligt dgardatatjansten Holdings, har
Christian von Koenigsegg okat sitt innehav med ndrmare 142.000 aktier. Per den 31 mars uppgar innehavet
till knappt 717.000 aktier, motsvarande cirka 7 procent av aktierna.

Ovrigt

¢ Vid arsstamman 29:e april beslutades det att godkdnna styrelsens forslag om en riktad emission av hogst
500 000 teckningsoptioner med ratt till teckning av nya aktier i Plejd, varav 200 000 &r begransade till att
slutligt 6verlatas till medarbetare. Teckningsoptionerna ar avsedda att verlatas till bolagets anstéllda.

¢ Vid arsstdamman 29:e april beslutades ocksa om ett bemyndigande for styrelsen att besluta om nyemission
av aktier vid ett eller flera tillfallen under tiden fram till ndstkommande arsstamma, med eller utan avvikelse
fran aktiedgarnas foretradesratt. Antalet aktier som emitteras med stod av bemyndigandet far uppga till
hogst 15% av totalt antal utestdende aktier vid tidpunkten for emissionsbeslutet.

Ldnkar:

® https://www.avanza.se/placera/telegram/2020/04/15/plejd-storagaren-schneider-electric-saljer-hela-innehavet-i-plejd-till-bland-
andra-ap2-och-shb-fonder.html

® https://www.avanza.se/placera/telegram/2020/04/21/plejd-christian-von-koenigsegg-fortsatt-oka-innehavet.html

® https://www.avanza.se/placera/pressmeddelanden/2020/05/05/plejd-kommunik-fran-arsstamma-i-plejd-ab-den-29e-
april2020.html
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MARKNADER

Sverige
Plejds marknad &r 6vervagande i Sverige i nuldget och det &r i Sverige de senaste arens tillvaxt skett. | Sverige
har man en stark position och ett gott rykte bland landets grossister och elektriker.

Norge

Produkterna har utvecklats och anpassats efter den norska marknaden och har nu lanserats till landets
grossister. Norge ar det land som Plejd satsar hardast pa att expandera mot i nuldget och man har anstallt
flera séljare. Pa Plejds Facebook-sida har man kommunicerat att en del events har dgt rum i samband med
lanseringen. Den 9 juni 2020 holl Plejd en minimassa pa Ahlsell Tunga i Trondheim och den 4 juni pa Bergard
Amundsen i Trondheim.

”Vi stérker vart erbjudande i Norge genom att lansera de fér landet viktiga och specifika produkterna
tillsammans med hela vdrt 6vriga sortiment, vilket vi férvdntar oss skall bérja synas genom tilltagande
tillvéxt” — Babak Esfahani, 2020-04-28

Norge ar férhoppningsvis den marknad som tidigast kommer bidra till en 6kad foérsaljning. Férhoppningsvis
ses resultat i 6kad forséaljning redan under H2 2020 eller i bérjan av 2021.

Finland
Satsningen mot Finland har det inte pratats sa mycket om, utan fokus har legat pa Norge. | en intervju med
VD Babak Esfahani gjord av Analystgroup 2020-04-27, sa sager han sa har om den finska marknaden:

” Jag skulle vilja tilldgga at vi dven satsar i Finland déir vi anvidnder oss av samma grossister, och ddr det inte
krdvts samma produktanpassningar. Vi kan nu gaé ut med vart breda produktsortiment pd denna marknad
vilket ér spdnnande!” — Babak Esfahani, 2020-04-27

Ett intag pa den finska marknaden med PLejds fulla sortimentet verkar alltsa ligga nara i tiden. Babak sager
dven sa hari intervjun:

"Plejds huvudmarknad dr idag Sverige men stérre satsningar gérs nu pG bade norska och finska marknaden,
vi ser dven éver méjligheterna till att expandera i 6vriga Europa déir Nederldnderna verkar vara en bra start"
— Babak Esfahani, 2020-04-27

Utifran Babaks uttalanden i den har intervjun kdnns det som Plejd fokuserar lika mycket pa den finska
marknaden som pa den norska i nuldget. Detta kdnns positivt, da jag sjalv trott att en expansion mot Finland
legat langre fram i tiden.

Nederlanderna

| bokslutskommunikén 2020-02-28 ndmns Nederlanderna som den mest lovande marknaden fér en
expansion utanfér Norden. Holland ar den marknad som verkar vara det land utanfér Norden, som Plejd
kommer fokusera pa foérst. Pa hemsidan kan man se att Plejd soker en tjanst mot Nederlanderna kallad
"Technical sales representative for Plejd in the Netherlands” (se lank nedan). Den 17:e februari 2020
meddelades det ocksa att Plejd ingatt i en avsiktsforklaring med Oosterberg B.V. (stor grossist) i Holland infor
en kommande lansering i landet. Vid avsiktsforklaringen sa Babak sa har:

“Vi inleder med detta en fordjupad satsning mot den nederldndska marknaden. Efter gedigen analys kan vi
konstatera att marknaden verkar uppfylla dom krav vi har fér ett intrdde. Vi har ndgra anpassningar pa



produkter att géra innan intrdde och just nu ligger allt vart fokus pa vdr satsning i Norge. Intresset har varit
stort ndr vi presenterat produkterna i bl.a. Nederlénderna och denna avsiktsférklaring markerar att vi tar
steget ndrmare intréde.” - Babak Esfahani 2020-02-17

En lansering av Plejds produkter i Nederlanderna tror inte jag kommer ske under 2020, utan tidigast nagon
gang under 2021.

OEM

Under 2019 inleddes ett pilot-projekt om ca 2500 enheter med Clear Channel, som ar ett av varldens storsta
utomhusreklambolag. Integrationen skedde tillsammans med BaltLED, som &ar en leverantor av
belysningslosningar baserade i Litauen. Integrationen gar ut pa att med smart tidsstyrning spara energi
under delar av dygnet dar reklamen inte behover belysas for fullt. Plejds |6sning valdes fér den smidiga
formfaktorn, priset, latta installationen och att allt ar inbyggt. Initiala ordervardet vantades bli ca 1 msek i ett
antal avrop. Projektet kommer ske utanfor Sverige, men i Europa.

OEM har tidigare kommunicerats som en viktig del for Plejd, men inte mycket har kommunicerats kring OEM
sedan pilot-projektet 2019. Sa hér lat det i maj 2019 i samband med pilot-projektet:

”Vi har tidigare kommunicerat att vi pdbérjat vdra satsningar pd projekt och OEM ddr vi nu sakta men sdkert
bérjar se frukterna av dessa satsningar i ett fér oss orért omrade.” — Babak Esfahani, 2019-05-17

| intervjun med Analystgroup 2020-04-27 sager Babak sa har:

"Vi fortsdtter att bejaka denna marknad men den dr mer komplex i man av applikationsomrdaden, det dr ju en
minst sagt bred marknad med allt fran reklampelare till armaturer och allt ddr emellan. Vi har utforskat och
utforskar afférsmodell inom OEM som ej st6r var vanliga affér och vi tittar och fér dialoger med aktérer idag
som kan komplettera var nuvarande affdr." — Babak Esfahani, 2020-04-27

Intressant ar att det verkar som dialoger inom OEM faktiskt fors med aktorer. Potentialen inom OEM &r stor
och det blir intressant att se framdéver hur det utvecklas.

Lénkar

2019-05-17 https://news.cision.com/se/plejd/r/plejd-inleder-forsta-oem-pilot-med-clear-channel-och-baltled,c2818059
2020-04-27 https://www.analystgroup.se/textintervju/interviu-med-plejds-vd-babak-esfahani/

2020-04-28 https://news.cision.com/se/plejd/r/delarsrapport-kvartal-ett-2020,c3097940

2020-02-17 https://news.cision.com/se/plejd/r/plejd-ingar-avsiktsforklaring-med-grossist-i-nederlanderna,c3037166
2020-02-28 https://news.cision.com/se/plejd/r/bokslutskommunike-for-rakenskapsaret-2019,c3048232

Jobbannons: https://jobb.plejd.com/jobs/890366-technical-sales-representative-for-plejd-in-the-netherlands)
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https://jobb.plejd.com/jobs/890366-technical-sales-representative-for-plejd-in-the-netherlands

PRODUKTERNA

Plejd har nu totalt 12 produkter och tillbehor pa marknaden. Plejds karnprodukter ar universaldimrarna.
Plejds universaldimrar brukar beskrivas som marknadens mest exakta och flexibla dimrar nar det kommer
till LED-belysning. Produkterna képs av elektriker via grossist och installeras och konfigureras av en
elektriker. Produkterna raknas till segmentet ”proffsprodukter” och riktar sig mot fackman. Efter installation
och konfigurering kan belysningen styras i appen, roststyrning eller som vanligt ”pa vaggen” med
strombrytare och dimrar. Om systemet har Plejds gateway, sa kan all belysning i hemmet styras var du an
befinner dig i varlden via WiFi. Enheterna kommunicerar med varandra via Bluetooth och bildar ett
meshnatverk, vilket gor rackvidden stabil och lang.

Produkter:

¢ Dosdimmer (DIM-01)

¢ Krondimmer (DIM-02)
¢ Controller (CTR-01)

e LED-Driver (LED-10) - o
e Kronreld (REL-02) L
¢ Gateway (GWY-01)

Tillbehor:

* Monteringsdosa (MNT-02)

¢ Tradlos tryckknapp (WPH-01)

¢ Tradlos tryckknapp i svart for Elko Plus (WPH-01-EB)
» Batteribackup (BAT-01)

¢ Vridadapter (RTR-01)

¢ Vridadapter i svart for Elko Plus (RTR-01-EB) — finns hos grossist i mitten av juli.
¢ Monteringsclips (MNT-01)
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Funktioner:

Samtliga puckar har inbyggda funktioner som:
e Astrour

e Tidur

¢ Tradl6s styrning via app

e Fjarrstyrning

e Scenarion

¢ Integration med Google-Home

e R@ststyrning via Sonos

e Mojlighet att koppla in extern rérelsesensor
¢ Produkten CTR-01 kan du anvadnda till manga olika saker, ex sdtta av och pa motorvarmare osv.
* Nollgenomgangsbrytning/brytarskydd

For mer information om hur produkterna och systemet fungerar finns mer information och filmer pa:
Produktkatalog: https://static.site.plejd.cloud/docs/SV_Produktkatalog E2 v1.4 digital.pdf

Filmer om systemet: https://www.plejd.com/

Produkterna: https://www.plejd.com/produkter

Tillbehoren: https://www.plejd.com/tillbehor



https://static.site.plejd.cloud/docs/SV_Produktkatalog_E2_v1.4_digital.pdf
https://www.plejd.com/
https://www.plejd.com/produkter
https://www.plejd.com/tillbehor

Kommande produkter och funktioner som kommunicerats:

¢ Vridadapter Renova (RTR-01-RW i vitt och RTR-01-RB i svart)

¢ Smart-plug (visades pa El-massan i Stockholm 2019). Smartpluggen kraver ingen elinstallation av elektriker,
utan satts direkt i ett uttag och mojliggor styrning av tex bordslampor och golvlampor.

¢ Integration med DALI. En produkt som mojliggor integration av DALI i ett Plejd-system &r pa gang. Utifran
vad som kommuniceras i bokslutskommunikén verkar detta vara nagot som kan komma redan under H2
2020.

Mer om kommande produkter och DALI ur bokslutskommunikén:

"Vi har en rad spdnnande produktlanseringar att se fram emot som stdrker vart erbjudande, inte bara pa befintlig marknad utan
dven kommersiellt. Den befintliga marknaden stérks genom att vi breddar systemet med nya produkter och skapar smarta
integrationer med andra system [...] Den férsta produkten som lanseras kommer méjliggéra integration av Dali i ett Plejd-system.
Dali dr en av de stérsta standarderna for belysning och armaturer i kommersiell miljé. Vi férstérker dven vart erbjudande
internationellt med produkter anpassade fér de specifika marknader vi satsar pd att etablera oss i.” — Babak Esfahani, 2020-02-28

Egna tankar kring produkter och funktioner:

Jag sjalv har flera av Plejds produkter hemma och har varit n6jd sedan férsta dagen. Plejd far dock ofta kritik
pa att det tar lang tid innan nya produkter och funktioner slapps. Det dr dock en sak jag verkligen gillar med
Plejd, kanske inte att det tar tid att slappas saker, men att man aldrig slapper nagra “halvfardiga” produkter
eller funktioner. Allt som slapps fungerar som det ska gora nar det val slapps pa marknaden. Min uppfattning
ar att foretaget lagger stor vikt vid detta och felsoker och testar alla produkter och funktioner valdigt
noggrant.

Integrationer

| januari 2020 kom den efterldangtade integrationen med Google Home. Det saknas dock fortsatt integration
med Apple HomeKit och Amazon Alexa, vilket jag tror ar nagot man arbetar med i nuldget pa att fa fram.
Enligt Plejds officiella Twitter-konto sa ar bada de har integrationerna med i Plejds “roadmap”, men att
behovet pa marknaden styr Plejds prioritering och resursfordelning. Just att integration mot HomeKit och
Alexa saknas ar den kritik som &r absolut vanligast ndr man bland annat laser pa forum och kollar pa
omdoémen i App Store och Google Play. Integrationen med de olika ekosystemen efterfragas i nuldget framst
av Plejds mer avancerade anvdndare, tror jag, och majoriteten av Plejds anvdandare aterfinns inte i detta
kundsegment. Majoriteten av de som har Plejd hemma idag ar vanliga Svenssons, som fatt Plejd-produkter
installerade av sin elektriker som en standardprodukt, och ar inga avancerade anvandare som aktivt sékt upp
Plejd pa grund av ett brinnande intresse for smarta hem (dven om de anvandarna ocksa finns). Det &r dock
de mer avancerade anvandarna som ofta syns och hors och uttalar kritik mot att funktioner saknas, som
enligt dem ar essentiellt for deras helautomatiserade hem. Jag tror man arbetar med en integration i forsta
hand mot HomeKit, men att fokus snarare ligger pa att utveckla viktiga funktioner fér “vardagsanvandaren”.
Jag sjalv hoppas dock pa att integration mot HomeKit kommer under 2020. Enligt Plejds officiella Twitter-
konto sa ar en integration mot HomeKit "pa gang”, men att inget exakt datum finns. Intressant hade ocksa
varit en integration med IFTTT.



Funktioner och produkter

Funktioner som jag vet efterfragas och jag sjalv saknar ar semesterlage och timer. Enligt Plejds officiella
Twitter-konto sa ar timerfunktionen pa gang och Plejd hoppas kunna slappa den under sommaren. |
diskussionsgruppen kring Plejd pa Facebook meddelar Plejd att det kommer tva versioner av
timerfunktionen. Den forsta versionen av timern kommer stodjas av produkterna CTR-01 och REL-02 samt

ovriga produkter med relafunktion. De menar att det ar framst de har produkterna som ar i behov av en
timerfunktion. Timerfunktion pa belysning ar, enligt Plejd, nagot som man normalt inte anvander, utan att
det snarare ar ndrvaro som ar ett onskvart alternativ till trappautomat. Timerfunktion till belysning ar
sammanfattningsvis en mer avancerad funktion och Plejd behéver utveckla den vidare for att den ska
fungera bra. | inldgget beskrivs att timerfunktion mot belysning har hég prioritet och Plejd jobbar pa detta i
nuldget. Ambitionen &r att slappa timerfunktion fér belysning i host, alltsa den andra versionen av
timerfunktionen. Som svar till en person i diskussionsforumet skriver Plejd att timer for dim-enheterna
kommer i samband med ”"narvaro-paketet”. Exakt vad “narvaro-paketet” innebar vet jag inte, men later
spannande.

Widgets ar ocksa nagot jag hoppas kommer, vilket enligt mig hade forbattrat anvandarupplevelsen. En
|6sning/funktion for energidvervakning och varmedvervakning dr ndgot Schneider Wiser erbjuder, men inget
jag tror Plejd kommer satsa pa. Andra produkter/funktioner som kan vara intressanta for framtiden &r
exempelvis skymningsreld, rorelsesensorer (vilket ar valdigt avancerat och det finns manga pa marknaden du
kan koppla in i Plejd-systemet), logikmodul, geofencing, ndrvarosimulering osv. Fragan ar hur stor
efterfragan egentligen ar efter sadana funktioner, sdkert av vissa men knappast den breda massan.




VARFOR VALJER ELEKTRIKERNA OCH KUNDERNA PLEJDS PRODUKTER?

El-branschen brukar ofta beskrivas som en konservativ bransch. Detta var nagot manga varnade Plejd fér nar
man startade upp sin verksamhet. Elektriker hade tidigare inte arbetat med smarta produkter i bred
utstrackning. De tidigare smarta produkterna har varit avancerade och krangliga samt haft dalig
driftsdkerhet, vilket ofta lett till reklamationer. Plejd var snabba med att fa in produkterna pa elgrossisterna
och produkterna fick snabbt E-nummer, vilket fick branschen att snabbt uppfatta produkterna som
"proffsprodukter”.
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Hushall med Plejd Installerade enheter Anvindare Elektriker

Foljande punkter har sammanfattats utifran fran samtal med elektriker och kunder:

SMIDIGT OCH ENKELT

¢ Plejds universaldimrar

Den forsta produkten som Plejd slappte var deras universaldimmer, som an idag ar den mest salda av
Plejds produkter. Plejds universaldimrar brukar beskrivas som marknadens mest exakta och flexibla
dimmer nar det kommer till LED-belysning. Dimrarna underlattar installation och konfiguration fér dimning
av LED, vilket annars ar en process som ar ganska avancerad for att fa till bra. Tack vare konfigurationen i
appen slipper man DIP-switchar, potentiometrar, och hubbar med kranglig programmering for att
konfigurera enkla funktioner. Dimrarna klarar bland annat framkant och bakkant (LED) och exakt styrning
och justering av dimmerkurvan.

¢ Smidigheten

Enkelheten med installation, konfigurering och styrning generellt ar det som ofta lyfts fram av elektriker. Till
skillnad fran flera andra smarta belysningssystem pa marknaden behéver inte elektrikern nagon extra
utbildning eller certifiering for att kunna utfora installationen, utan alla elektriker kan utféra installation av
Plejds produkter. Plejds produkter behéver inte konfigureras via dator i nagon kranglig programvara, utan all
konfiguration sker enkelt i appen.

¢ Tradlost

Plejds produkter I6ser ocksa problematisk kabeldragning for elektrikern eftersom alla Plejds produkter
synkas tradlost, vilket ar en stor skillnad jamfort med de belysningssystem som &r tradbundna. Plejds puckar
uppdateras ocksa tradlost och kommer en uppdatering med nya funktioner, sa dyker det upp i appen och
fungerar pa alla dina Plejd produkter. Ingen behdover alltsa komma ut och programmera om nagot.

KVALITEN

Byggkvalitén pa produkterna ar nagot som ofta lyfts fram av elektrikerna. Alla Plejds produkter (och tjanster)
ar utvecklade i deras egna lokaler, allt fran skiss och idé till fardig produkt. Plejds produkter produceras i
Sverige och vissa av dem direkt i Plejds egna produktionslina i MéIndal. Samtliga av Plejds produkter kanns
kvalitativa och gedigna. Byggkvalitén kanns valdigt bra och de upplevs inte plastiga och lagkvalitativa, som



manga andra smarta produkter pa marknaden. Byggkvalitén och val av kvalitativa komponenter ar nagot
man varit noga med och ar valdigt viktigt for en proffsprodukt.

DESIGN

Designen av produkterna och dven kartonger var tidigt en viktig aspekt och sags som en majlighet att sticka
ut fran mangden samt ge ett kvalitativt intryck. Plejds app har ocksa en stilren design och &r latt att
mandvrera trots alla funktioner. Detta tycker jag Plejd har lyckats mycket bra med.

PRISET

Plejds produkter kostar inte mycket mer dn “dumma” produkter och slutkunden far det “smarta” pa kopet.
Slutkunden behover inte anvanda de smarta funktionerna, utan kan tex anvanda Plejds dimmer som en
vanlig “dum” dimmer av valdigt hog kvalité. Detta gor att manga elektriker anvdnder Plejd som
standardprodukt och fragar inte kunden innan installation, utan man ser exempelvis Plejds dimmer som den
basta pa marknaden och det basta valet for slutkunden. Detta for i stort sett samma pris som en “dum”
dimmer.

FLEXIBILITET

Slutkunden som far Plejd installerat behdver inte binda sig till att ha ett helt system pa en gang, utan Plejds
produkter ger kunden ett stort varde var och en for sig. En dimmer kan anvdandas som en vanlig "dum-
dimmer” och ar en hogkvalitativ dimmer oavsett om du anvander de smarta funktionera eller inte.

SMARTA HEM

Plejds produkter ar numer ocksa en naturlig del i ett smart hem tack vare integrationen med Google Home,
déar Plejd kan samverka med andra produkter i ekosystemet. Tidigare har Plejd fatt kritik for att det ar ett
stangt system, men i och med integrationen med Google Home (och kommande integrationer) kommer
Plejd kunna interagera med lika manga produkter som andra fabrikat.

MERFORSALINING

En annan aspekt for elektrikerna ar att installation av Plejds produkter ofta leder till merférsaljning nar
kunder vill bygga ut sina Plejd-system, vilket sa klart gynnar elektrikerna ekonomiskt. Ett exempel jag fick
héra fran en av elektrikerna jag pratade med var att en elektriker som han kdnde hade vid en nybyggnation
av ett lagenhetshus ansvarat for elen. Det som var inritat pa ritningarna var installation av traditionella
"dumma” brytare och dimrar. Han valde dock att satta en Plejd-puck, som han sjalv bekostade, i ett av
rummen i varje ldgenhet. Han ldmnade sedan ett brev i varje ldagenhet med information om Plejd: hur de
kunde ladda ner appen, hur appen fungerade och sina kontaktuppgifter om de dnskade att fa mer Plejd samt
ett kostnadsforslag. Efter detta hade i stort sett varenda lagenhetsinnehavare hort av sig till honom att de
onskade att satta in mer Plejd. Han angrade inte sitt beslut.

Plejd brukar ofta kallas for “Elektrikernas Apple”, eftersom Plejds produkter i mangt och mycket har samma
egenskaper som manga forknippar med Apples produkter. Egenskaper som brukar framhallas ar bland
annat: designen, anvandarupplevelsen, kvalitén och kanslan av att allt bara fungerar som det ska. En ganska
bra sammanfattning tycker jag.

Lédnkar:

e https://www.elinstallatoren.se/innehall/nyheter/2019/april/plejdgrundaren-folk-sa-till-oss-att-elektriker-ar-konservativa-och-den-
dar-kommer-de-inte-att-gilla/

e https://www.elinstallatoren.se/innehall/nyheter/2019/april/plejd-bryggar-gapet-mellan-knx-och-clas-ohlson-prylar/

e https://www.elinstallatoren.se/innehall/nyheter/2019/januari/som-ett-apple-for-elektriker/
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PATENT

Plejd har enligt crunchbase.com sju registrerade patent. Jag tankte inte ga in djupare pa patenten, men for
den som ar intresserad finns mer information har:

e https://patents.justia.com/assignee/plejd-ab
* https://www.aktiespararna.se/analysguiden/nyheter/plejd-svenska-prv-har-beviljat-och-avser-bevilja-tva-nya-patent
e https://www.crunchbase.com/organization/plejd#section-web-traffic-by-similarweb

GROSSISTER OCH SAMARBETEN

Redan 2016 slot Plejd avtal med de stora grossisterna i landet: Ahlsell, Elektroskandia, Solar, Rexel samt
Elkedjan. Samtliga har sedan dess salt Plejds produkter och Plejd har aldrig kringgatt grossisterna for att silja
sina produkter i andra kanaler. Utifran samtalen med elektriker och folk i branschen blev det tydligt att
kringga grossisterna for forsaljning inte ar nagon bra idé, da detta sa klart inte uppskattas av grossisterna.
Detta var tydligen nagot Fibaro gjorde och elektrikerna kunde képa in Fibaros produkter billigare dn vad ens
grossisterna kunde képa in produkterna for. Detta ledde sa klart till att grossisterna slutade képa in Fibaros
produkter och de tappade viktiga samarbetspartners. En god relation med grossisterna ar A och O om man
vill behalla sin position i branschen, vilket Plejd har. De grossisterna, som de elektrikerna jag pratade med
handlade av, salde och rekommenderade Plejd i stort sett genomgaende nar det kommer till smarta dimrar.
De enda tillfdllen Vadsbo eller Schneider Wiser rekommenderades var nar kunden direkt efterfragade en
|6sning eller funktion som inte Plejd har annu, exempelvis har Vadsbo DALI-integration och Schneider Wiser
har energimatning.

Plejd ingick 2019 ett samarbetsavtal med Assemblin (en komplett installations- och servicepartner i Sverige,
Norge och Finland), som innebar att Plejds produkter ingar i Assemblins "Basta val”. Produkterna inom
”Basta val” ska prioriteras och anvdndas av elinstallatorerna i organisationen, vilket inte ar dumt da
Assemblin har 5700 medarbetare pa dver 100 orter i norden.

Lénkar:
2016-12-27 https://news.cision.com/se/plejd/r/plejd-ingar-avtal-med-rexel-sverige-ab,c2157250
2019-09-11 https://www.aktiespararna.se/analysguiden/nyheter/plejd-plejd-ingar-samarbetsavtal-med-assemblin
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APPEN

Jag har enbart testat den vanliga appen ”Plejd” och inte “Plejd Watch” eller ”Pivot Legacy” (som ar appen for
lyxyachtarna och jag har ingen lyxyacht). Gar man in i Appen dyker Plejd-logon upp och snurrar runt ett vara
(logotypen &r ett ambigram sa den ser likadan ut dven upp och ner). Direkt far jag meddelandet att jag ar
ansluten till gatewayen. Jag gillar verkligen Plejds app och jag tycker den &ar anvandarvanlig, lattoverskadlig
och stilren. Sa har ser det ut hos mig (ett axplock):

= oo &
. Entré
Trappa
Startsidan for ”Villa Hasten” ser vi till vanster. Jag har totalt 12 enheter sa alla
Ty-rum syns inte. Langst ner ser ni mina tre scenarion ”Valkommen hem”, ”Allt av” och
= "Fredagsmys”. Har kan jag sla av och pa mina lampor eller dra med fingret for
il att dimra. Snyggt, stilrent och enkelt. Systemet ar mycket responsivt och drar
. jag i dimreglaget sa sker dimningen direkt, utan nagon synlig férdréjning.
. Matplats
- Lounge

Gar jag in pa ett rum dar jag har flera enheter sa ser det ut sa har.
Har kan jag dimra varje enhet for sig eller sa kan jag dimra bada ute
pa startsidan direkt.

Taklampa

Fonsterlampa

rf\f Villa Hasten

Lagg till enhet

Trycker man pa kugghjulet pa startsidan far jag upp ”Installningar”. Har kan jag
skapa mina scenarion eller astro-ur som finns under "Tidsfunktioner”. Jag kan
Tidsfunktianer konfigurera ingangar och lastinstallningar. Jag kan ocksa ga in pa gatewayen,
hantera anvandare, enheter och rum.

D/ Scenarion

Konfigurera ingdngar

'e) j

Lastinstaliningar

&y Gateway
A Hantera anvandare
@ Hantera enheter

&3 Hanterarum
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I3 Ytterbel/Fonsterdampa

il solnedgéng och
saluppgang. Fausiid
st car szerarion Harblir skickt mellsr kacksn
01:30 och 06:00. 4 2nheler

Sting ‘ Gatevya
nshitania: Gatewoy
~
‘ ///
-
& Fjarrstyrning (v]

@@y Integrationer

Sa hér ser det ut under ”Lastinstallningar”
och jag kan konfigurera bast jag vill.

Har ser ni mitt astro-ur och jag har fér ndarvarande fyra enheter kopplade
(tilkommer tva snart). Jag kan skapa nytt astro-ur eller vecko-ur.

<« Lastinstéliningar

Ansluten via:

MATPLATS

Taklampa

Typ av last

Startniva

Hégsta dimringsniva

Dirnkurva

Mjukt till / franslag

Efter stromavbrott

Sa har ser det ut under "Gateway” och som ni ser kan jag fjarrstyra och

jag har en aktiv Google Home-integration.



INTERNET OF THINGS

Internet of Things (IoT) (svenska: sakernas internet) ar en term som anvands for att beskriva det standigt
vaxande natverket av internetanslutna elektroniska enheter runt om i varlden idag. Dessa enheter delar ofta
data och information for att ge 6kad bekvamlighet och kontroll till konsumenterna. Internet of things (loT)
omfattar allt fran vardagsforemal (ex hushallsapparater, lampor, klader) till industrier, maskiner och fordon.

IOT - MARKNAD
loT som helhet &r en marknad som véaxer starkt. Det finns manga olika siffror och olika estimat, men den
gemensamma namnaren ar att marknaden vaxer.

« “Worldwide spending on the Internet of Things (l1oT) is forecast to reach $745 billion in 2019, an increase of
15.4% over the $646 billion spent in 2018, according to a new update to the International Data Corporation
(IDC) Worldwide Semiannual Internet of Things Spending Guide. IDC expects worldwide loT spending will
maintain a double-digit annual growth rate throughout the 2017-2022 forecast period and surpass the $1
trillion mark in 2022.” - https://www.idc.com/getdoc.jsp?containerld=prUs44596319

« “The global market for Internet of things (loT) end-user solutions is expected to grow to 212 billion U.S.
dollars in size by the end of 2019. The technology reached 100 billion dollars in market revenue for the first

time in 2017, and forecasts suggest that this figure will grow to around 1.6 trillion by 2025.” -
https://www.statista.com/statistics/976313/global-iot-market-size/

« “In revenue terms, the total loT market in 2019 was worth US$465 billion (€424 billion), a figure which will
rise to US$1.5 trillion (€1.3 trillion) in 2030. Services, including connectivity, will account for 66% of spend,
with the remainder accounted for by hardware, in the form of dedicated IoT devices, modules and
gateways.” - https://www.iot-now.com/2020/05/20/102937-global-iot-market-to-grow-to-1-5trn-annual-revenue-by-2030/
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SMART BELYSNING - MARKNAD

Smart belysning ar en del av 10T och ar en marknad som vaxer och blir allt mer popular bland konsumenter.
Global Market Insights estimerade marknaden fér smart belysning pa éver 7,5 miljarder dollar i en rapport
fran augusti 2019. Marknaden for smart belysning foérvantas vdaxa med en CAGR pa 6ver 15% mellan 2019 till
2025. Tillvaxten drivs pa av bland annat att av satsningar varlden runt for att minska elforbrukningen i
stader, som idag star fér 60% av all varldens elforbrukning. Enbart belysning star for 19% av all varldens
elforbrukning. Enligt prognoser sa kommer den globala energianviandningen att ha dubblerats till ar 2050.

SMART LIGHTING MARKET

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025
e == o ® L ® ® o

>$7.5 BN >$23 BN

L)>70% ' >78%
w e

Wired technology Indoor lighting sector Outdoor lighting
market share (2018) share (2018) CAGR (2019-25)

L APAC market }
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¢ Wired technology captures the major share in the smart lighting market, accounting for more than 70% in
2018
¢ Indoor lighting accounts for over 78% share in the smart lighting market.

Tradl6sa system:

“The wireless technology will grow at a CAGR of more than 21% during the forecast period (2019-2025). The
growth of the market is driven by the growing adoption of wireless connectivity for lighting applications. The
lighting manufacturers are shifting from traditional lighting control protocols to sophisticated wireless
lighting control systems. Wireless technology offers a natural grid for connectivity and enhances operational
efficiency and assists in developing new business avenues. The wireless technology also offers multiple
benefits as compared to the traditional wired technology including flexibility, cost-effective, easy to install,
and security, augmenting its demand in the commercial and residential market space.”

Hela rapporten ar pa 435 sidor, men en sammanfattning gar att hitta har:
https://www.gminsights.com/industry-analysis/smart-lighting-market
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OM SMARTA HEM

Har presenteras information som jag samlade nér jag laste pa om smarta hem och férsokte forsta vad de
olika sakerna ar och hur det fungerar.

KOMMUNIKATIONSPROTKOLL

Kommunikationsprotokoll &r en 6verenskommelse mellan tva eller flera parter om hur man ska
kommunicera. Det finns manga olika typer av kommunikationsprotokoll som tex Bluetooth eller WIFI. Andra
kommunikationsprotokoll inom smarta hem/smart belysning ar Zigbee, Z-wave, KNX och Thread, vilket tas
upp nedan. Projektet Connected home over IP kommer ocksa tas upp.

ZIGBEE
ZigBee ar ett tradlost kommunikationsprotokoll med 6ppen standard och underhalls av ZigBee Alliance.
Zigbee kan finnas inbyggt i exempelvis dimrar, |3s till dorrar, termostater osv.

* Bygger pa radiostandarden IEEE 802.15.4

* Mesh-natverk .

- Tradiost @2 zigbee
¢ Ger signaler tillbaka att kommandot utfordes vilket ger driftsdkerhet och kontroll

e AES-128 krypteringsstandard

e Upp till 65000 enheter i ett natverk

e Oberoende av regioner runt om i varlden (tillverkarna kan producera en produkt och sdlja samma
produkt pa samma satt dver hela varlden)

Produkter som bygger pa Zigbee:

Phillips Hue WeMo

IKEA Tradfri Schneider Wiser
Samsung SmartThings Hub Intel

Comcast Kwikset

Honeywell Nest Learning Thermostat.



Z-WAVE

Z-Wave ar ett tradlést kommunikationsprotokoll som underhélls av Z-Wave Alliance, som ags av Sigma
Designs. Det ar organisationen som styr certifikaten som ges till enheter som anvander Z-Wave. Det
finns 6ver 700 tillverkare som tillverkar 6ver 2400 signerade Z-Wave-produkter.

¢ Mesh-natverk

¢ Tradlost f/'

» Ger signaler tillbaka att kommandot utfordes vilket ger driftsdkerhet och kontroll eWAVE

e AES-128 krypteringsstandard

e Upp till 232 enheter i ett natverk.

¢ Enheterna har olika frekvenser for sina respektive regioner 6ver hela varlden, sd komponenter
avsedda for anvandning i Europa kommer inte att fungera med komponenter avsedda att anvandas i
USA.

Produkter som bygger pa Z-Wave:

Fibaro Aeon Labs
Nexa (en del av produkterna) Cleverio
Telldus Qubino
Danalock

N

KNX

KNX ar ett fabrikatsoberoende kommunikationsprotokoll for att smart koppla samman K X
fastighetskomponenter. KNX dr den mest etablerade standarden bland de tradbundna systemen och har
stod hos de flesta storre aktorer pa marknaden. KNX anses allmant vara ett mycket kompetent, men
avancerat system. KNX har etablerat standarden inom segmentet storre kommersiella fastigheter, men
knappt alls inom smarta hem. Anledningen till att systemet inte etablerat sig starkt inom smarta hem kan
bero pa foljande:

o KNX kraver en certifierad installator, alltsa en elektriker som gatt en extra utbildning for att bli certifierad.
* Systemet maste konfigureras av certifierad installator via programvara i dator.

¢ KNX-systemen ar tradbundna och kraver att man drar fram nya kablar.

¢ Vid installation laser man sig till anvdandning av KNX.

o KNX far ofta kritik for att vara for avancerat och krangligt och saledes inte passa i gemene mans hem.

¢ Dyrt. Brytare och sensorer vara av speciellt typ som ar kompatibel med respektive system, vilket oftast ar
betydligt dyrare dn standardmaterial. Installationskostnaden av certifierad installator blir ocksa dyr.

Produkter som bygger pd KNX:

Schneider Electric (KNX) Siemens (KNX)
ABB i-bus KNX Hager



THREAD
Thread ar ett tradlost kommunikationsprotokoll som utvecklades av en grupp foretag bestaende av bland

annat Nest (dotterforetag till Alphabet/Google), Samsung, QUALCOMM och OSRAM. Thread anvander sig av
6LoWPAN, som | sin tur anvander radiostandarden IEEE 802.15.4 (likt Zigbee och andra

system). Thread utformades sa att enheterna i protokollet kunde kommunicera med @
varandra dven utan tillgang pa WiFi. Tanken var att Thread skulle bli industristandard. |

augusti 2018 sa gick ocksa Apple med i utvecklingsgruppen, vilket gav hopp om att
Thread skulle lyckas med detta.

THREAD

CONNECTED HOME OVER IP

Under 2019 lanserades projektet Connected Home over IP lett av en arbetsgrupp fran Google, Amazon,
Apple samt styrelsemedlemmar i ZigBee fran tex IKEA, Samsung och Schneider Electric. Malet for projektet
Connected Home over IP ar att forenkla utvecklingen for tillverkare och 6ka kompatibiliteten for
konsumenterna. Projektet bygger pa en gemensam uppfattning att smarta hem-produkter ska vara sakra,
palitliga och smidiga att anvanda tillsammans. Genom att bygga pa Internet Protocol (IP) vill projektet
mojliggdra kommunikation mellan smarta hem-produkter, appar och molntjanster, och definiera en specifik
uppsattning IP-baserade natverkstekniker for enhetscertifiering.

Bilden illustrerar hur inférandet av
Connected Home over IP paverkar, dar
flera application layers ersatts med en
e | \ C | standard.

IEEE Bluetooth

|EEe  Bluetooth o
8021514  Eneray

8021514 Enrgy

B"Oadban d
Cellyjay
Jouseuld

Efoadb ang
Cellyjgy
Joweyid

For den som vill ldsa mer om projektet:
® https://www.connectedhomeip.com/
® https://www.threadgroup.org/news-events/blog/ID/222/IP-Drives-loT-Convergence-for-Thread-and-Project-Connected-Home-

over-IP#.XvMg8pozZGF (Bilden lanad hériran)
® https://www.apple.com/se/newsroom/2019/12/amazon-apple-google-and-the-zigbee-alliance-to-develop-connectivity-standard/

OVRIGT

DALI
DALI dr nagot som ofta ndmns i samband med smart belysning, men ar inget kommunikationsprotokoll. DALI

ar en styrsignal som maste styras av nagot 6vergripande tex KNX, Plejd eller Vadsbo. DALI anvéants ofta i

kommersiella fastigheter.

CASAMBI
Casambi ar ocksa nagot som namns i samband med smart belysning. Casambi ar dock inget

kommunikationsprotokoll, utan en mjukvara. Casambi ar en teknik for att styra LED-belysning via app pa
telefon/lasplatta eller via knappsats och bygger pa Bluetooth.

Produkter som anvéinder Casambi:

Vadsbo Helvar CAS,\ M BI

Olika armaturtillverkare

Lds mer om Casambi pa deras hemsida: https://casambi.com/



https://www.connectedhomeip.com/
https://www.threadgroup.org/news-events/blog/ID/222/IP-Drives-IoT-Convergence-for-Thread-and-Project-Connected-Home-over-IP#.XvMg8pozZGF
https://www.threadgroup.org/news-events/blog/ID/222/IP-Drives-IoT-Convergence-for-Thread-and-Project-Connected-Home-over-IP#.XvMg8pozZGF
https://www.apple.com/se/newsroom/2019/12/amazon-apple-google-and-the-zigbee-alliance-to-develop-connectivity-standard/
https://casambi.com/

EKOSYSTEM

VAD AR ETT EKOSYSTEM?

| ditt hem kan du ha manga olika "smarta” enheter som fungerar som de ska, men helt oberoende av
varandra och utan att integrera eller kommunicera med varandra. Varje typ av enhet har sin egen app, dar
du kan styra enheten. Exempelvis sa har du en app for hemlarmet, en app som styr belysningen, en app till
din tradlosa vag, en app for dina markiser, en app for varmesystemet osv. Varje enhet kanske har manga bra
funktioner i sin tillhérande app, men du kan inte skapa scenarion dar de olika enheterna integrerar med
varandra. Det ar detta ett digitalt ekosystem ar I6sningen pa. De enheter som ingar i ett och samma
ekosystem kan integrera och kommunicera med varandra. Ett digitalt ekosystem ar ett begrepp som
anvands for att beskriva ett system av hardvara, mjukvara och tjanster (fran forsta- och
tredjepartstillverkare), som ar integrerat och standardiserat sa att allt fungerar tillsammans. Det later
anvandaren pa ett enkelt satt lagga till och anpassa produkter och veta att allt passar ihop.

De tre storsta ekosystemen for styrning av smarta hem ar for narvarande Apple Homekit, Google Home och
Amazon Alexa. Det finns sa klart fler som tex Samsung SmartThings, IFTTT, Control4, Logitech och Yonomi.
Om man far sia om framtiden, sa kdnns det som att Apple Homekit, Google Home och Amazon Alexa &r de
ekosystem med tillhérande réststyrning som kommer bli de mest anvanda.

Plejd och ekosystemen

Ibland ser man folk kritisera Plejd for att vara ett “stangt” system. Vad den exakta definitionen av "6ppet”
och ”stangt” system &r vet jag inte. Ar det &ppen killkod vs proprietdr? Ar det kommunikationsprotokoll som
avses? Ar det integration med andra produkter? | och med integrationen med Google Home, s3 ar det idag
svart att hitta produkter som inte fungerar att anvidnda tillsammans med Plejd. Integrationen med Google
Home (och kommande integrationer med tex HomeKit) gor att Plejd fungerar med lika manga produkter,
som de produkterna som tillhor system som klassas som ”"6ppna”. Hursomhelst ar ekosystemen nagot
valdigt positivt for Plejd, da Plejds produkter kan integrera med samtliga produkter pa marknaden som
stodjer integration mot exempelvis Google Home. Plejd kan darmed bli en naturlig del i ett smart hem, vilket
jag exemplifierar sedan. Det verkar som att Google kommer sldppa ”Rutiner” (scenarion) for Google
Assistent pa svenska innan sommaren ar slut, vilket ocksa ar positivt for att 6ka anvdandandet av
ekosystemet.

Ldnktips fér den som vill veta mer om ekosystem:

Information om digitala ekosystem och hur de fungerar: https://homeautotechs.com/

Jamférelse mellan de olika ekosystemen: https://www.the-ambient.com/guides/smart-home-ecosystems-152

Rutiner for Google Assistant pa svenska: https://teknikveckan.se/rutiner-for-google-assistant-pa-svenska-innan-sommaren-ar-
slut/?fbclid=lwAR1yGqzDRWVB4qt7ML4G8TTOMXW8SQxil9KijdQA5Mt6 tQ8G S4gfGgQkE

Mer om IFTTT: https://www.elgiganten.se/cms/vad-ar-ifttt/koppla-ihop-dina-smarta-enheter-med-ifttt/



https://homeautotechs.com/
https://www.the-ambient.com/guides/smart-home-ecosystems-152
https://teknikveckan.se/rutiner-for-google-assistant-pa-svenska-innan-sommaren-ar-slut/?fbclid=IwAR1yGqzDRWVB4qt7ML4G8TTOMXW8SQxiI9KijdQA5Mt6_tQ8G_S4gfGqQkE
https://teknikveckan.se/rutiner-for-google-assistant-pa-svenska-innan-sommaren-ar-slut/?fbclid=IwAR1yGqzDRWVB4qt7ML4G8TTOMXW8SQxiI9KijdQA5Mt6_tQ8G_S4gfGqQkE
https://www.elgiganten.se/cms/vad-ar-ifttt/koppla-ihop-dina-smarta-enheter-med-ifttt/

SMART HEM EXEMPEL:

Majoriteten av de smarta hemmen tror jag kommer styras helt via nagot av de stora ekosystemen Apple
HomeKit, Google Home eller Amazon Alexa. Tack vare den gemensamma standarden “Connected home over
IP” kommer det vara enklare for foéretag att vara kompatibla med ekosystemen. | min mening tror jag
produkter som inte har integrering mot de stora ekosystemen i framtiden inte kommer ha en chans pa
marknaden. Det ar via ekosystemen du kommer styra allt, endast via roststyrning eller i appen, och dar alla
rutiner kommer skapas och inkludera exempelvis belysning, multimedia, varmesystem, |as, kameror osv.

Ett exempel:

Du anvénder ekosystemet Google Home. Dina olika produkter har/kan ha olika kommunikationsprotokoll
och flera kommer ha egen gateway (ej de via WIFI som tex Sonos-hogtalare), men ar alla kompatibla med
Google Home. Med hjalp av ekosystemet kan du ha olika scenarion/rutiner med de olika produkterna
kopplade mot ekosystemet.

Sa har kan det kanske se ut:

Varmesystem: Nibe

Belysning: Plejd

Ljud: Sonos

TV: Samsung

Kaffekokare: Smarter Coffee (2nd generation)
Tvattmaskin: Samsung

Overvakning: Tp-Link

Gardiner: IKEA FYRTUR

Du kan da tex gora scenarion via ditt ekosystem for en lordagsmorgon:

Klockan 09:00 ska ljuset dimma upp i sovrummet fran 0 till 33% samtidigt som din favoritlat satts pa.
Samtidigt gar gardinerna i hela huset dragits upp. Sjalvklar har dven belysningen pa toaletten tants till 30%,
sa du kan ga och pinka med lite ljus. | koket &r belysningen tand till 40% och Scooter spelas, for for nu ar det
dags for dig att vakna. Sjalvklart har kaffekokaren satts pa och doften av nybryggt kaffe sprider sig. Du tar
ditt kaffe och glider in mot TV-rummet, dar TV:n redan &r pa. | TV-rummet ar gardinerna inte uppdragna,
som i sovrummet, for du vill inte ha sol pa TV:n. Tyvarr har du i scenariot gjort att en maskin tvatt satts pa
och du maste efter kaffet ga ner och hdanga upp finskjortan och strumporna innan du tar en kopp kaffe till
och kikar runt pa Twitter och Borsdata.



KONKURRENSANALYS

VILKA AR EGENTLIGENS PLEJDS KONKURRENTER?

Det har ar mina tankar kring vilka som ar Plejds konkurrenter och ar inget som ar officiellt. | forum och pa
sociala medier ser man manga ndmnas som konkurrenter till Plejd: allt fran de amerikanska techjattarna

(Apple, Amazon, Google), till Z-Wave och ZigBee, till tillverkare av smarta glodlampor (ex Philips) till olika
smarta hem-system som tex Fibaro.

Jag tanker att man maste bena ut en del innan man kommer fram till vilka som faktiskt ar Plejds
konkurrenter.

Det finns en hel uppsjo av foretag och produkter inom segmentet smarta hem och dven inom
smartbelysning. Det finns ocksa en massa féretag som tillverkar “"dumma” dimrar och strombrytare.

Né&r VD Babak Esfahani fick fragan om vilka Plejds framsta konkurrenter var i en intervju med tidningen
Elinstallatoren sa svarade han:

-"Vanliga dumma dimrar och andra traditionella icke-uppkopplade produkter, utan tvekan.”
| intervjun sager han ocksa:

-”Det kan vara lockande att fokusera pa en massa kul funktioner i appen. Men vi sdg férst till att dimmern
var jdttebra pa att tdnda, slicka och dimra.”

Detta tolkar jag som att fokus legat och ligger pa att skapa riktigt bra produkter som haller hogre kvalité an
de "dumma” produkterna pa marknaden och till ungefar samma pris. Alltsa ungefar: att man har den basta
och mest kvalitativa hardvaran pa marknaden till ett bra pris och pa kdpet fér du dven det “smarta”. Fokus
ligger framst pa att Plejds produkter ska ersitta de traditionella ”dumma” produkterna. Konkurrensen blir
darfor de “"dumma” traditionella produkterna framst.

INDELNING AV MARKNADEN

Nar jag paborjade en indelning av marknaden sa stallde jag mig fragorna: “vad har man fér produkt?”, “hur
ser systemen ut?”, “mot vem riktar sig produkten?”, “vilken marknad ar det man satsar pa?”.

Min indelning av marknaden utgick fran den svenska marknaden enbart. Jag borjade med att dela in
marknaden i tva segment: “dum” belysning (traditionella dimrar och strémbrytare) och “smart” belysning.
Vidare under smart belysning delade jag in i ytterligare tva huvudgrupper: tradlésa och tradbundna system.
Tradbundna system delades in mot kommersiella fastigheter och hemmiljo.

De tradldsa alternativen delades sedan vidare in i ”proffsprodukter” och “konsumentprodukter”, dar
"proffsprodukter” ar produkter som riktar sig mot fackman och “konsumentprodukter” som riktar sig direkt
mot konsument. Konsumentprodukterna delades sedan in i bland annat smarta glédlampor,
hemautomationsystem osv.

| Plejds fall riktar man sig ocksa mot tva marknader — smart belysning och dven den direkta
hardvarumarknaden med dimrar och strombrytare. Darfor aterfinns Plejd (inom parentes) dven under
"dum” belysning, da man satsar pa att bli standardvalet for elektriker vid installation och darmed blir en
direkt konkurrent med de “dumma” produkterna. Exemplen pa produkter och system i bilden pa nasta sida
ar de vanligaste i Sverige och aterger absolut inte allt som finns pa marknaden.



BELYSNINGSMARKNAD | SVERIGE
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Trddbundna system

Jag valde att inte géra nagon djupare analys av de tradbundna systemen. De tradbundna systemen &r
dominerande inom storre fastigheter och industrier, som staller hogre krav pa olika typer av automation.
Detta kdnns som ett segment som Plejd inte direkt riktar sig mot i nuldget och kanske aldrig kommer gora
heller. Kommersiella fastigheter s som restauranger och butikslokaler ar dock ndgot som Plejd har storre
chans att konkurrera om. | samtal med elektriker hor man flera som anvént Plejd pa restauranger och i
butikslokaler. Har tror jag Plejd kommer konkurrera mot de tradbundna systemen i framtiden. Integrationen
med DALI ar forsta steget att pa allvar ndrma sig marknaden med kommersiella fastigheter/lokaler.

De tradbundna l6sningarna mot hem och hushall vander sig framst till nybyggnationer och storre
renoveringar, da det kravs att man drar ny kabel. De som viljer tradbundna system i hemmet ar ofta valdigt
avancerade anvandare, som vill ha ett avancerat system och ar villiga att betala en rejal slant for detta. |
samtal med elektriker (och som man ofta ser folk i branschen skriva pa sociala medier) férekommer Plejd
numer i hog grad vid nybyggnation (och stérre renoveringar med fér den delen). Min kénsla ar att Plejd idag
ar valdigt mycket vanligare vid nybyggnation dn de tradbundna systemen &r. Sa visst ar tradbundna system
konkurrenter till Plejd, men inte i sa hog grad pa Plejds huvudmarknad.

“Dum” belysning

Jag valde inte heller att géra nagon djupare analys av de traditionella produkterna ("dum” belysning”), trots
att det enligt Babak ar de har produkterna som utgor den storsta konkurrensen. Detta for att manga
tillverkare av traditionella dimrar och strémbrytare gor valdigt bra produkter och de &r bra pa det de ar
avsedda att gora, dvs tdnda, slacka och/eller dimra. Plejds edge mot flera av tillverkarna har ar att du far en
lika kvalitativ strombrytare eller dimmer (snarare annu mer kvalitativ) som konkurrenternas for i stort sett
samma pris, men de smarta funktionerna pa kopet. | det “"dumma” segmentet aterfinns ocksa Schneider och
Vadsbo, som tillverkar traditionella dimmers och strombrytare. Schneider och Vadsbo tillverkar ocksa
tradlésa smarta proffsprodukter likt Plejd och de produkterna ser jag som en direkt konkurrent till Plejd. De
kommer darfor analyseras vidare.



Apple, Amazon, Google, ZigBee, Z-wave osv

Som jag skrivit tidigare, sa ar Apple, Amazon och Google de storsta aktdrerna inom smarta hem néar det
kommer till réststyrning och ekosystem. Enligt mig ar de i nuldget inte pa nagot satt konkurrenter till Plejd,
da de inte tillverkar produkter/hardvara inom smartbelysning. Snarare ar de viktiga for Plejd i och med deras
ekosystem och ekosystemen ar nagot som ar positivt for Plejd. Ekosystemen gor sa att Plejd blir kompatibelt
med massor av produkter pa marknaden och pa sa vis blir ett mer "6ppet system”.

ZigBee och Z-Wave ar kommunikationsprotokoll, som exempelvis Bluetooth, och kan i sig inte vara en
konkurrent till Plejd. Mdjligen kan man argumentera att produkter som anvander ZigBee och Z-Wave
konkurrerar med Plejd, mer om det nedan.

Konsumentprodukter

Konsumentprodukter som smarta glodlampor eller hemautomationssystem som Fibaro eller Telldus
analyserades inte heller vidare, da de riktar sig mot andra kunder &n Plejd. De har produkterna riktar sig
snarare mot intresserade hemmapulare och avancerade anvdandare och inte mot fackman. Plejds produkter
riktar sig direkt mot fackman och saljs via grossist, vilket konsumentprodukterna inte gor (i alla fall inte i hog
grad). Smarta glodlampor ser jag snarare som ett komplement till Plejd an konkurrens. Enligt mig dr smarta
glédlampor nagot som anvands ihop med Plejds produkter i exempelvis Google Home. En smart glédlampa
ersatter, enligt mig, inte behovet av en hogkvalitativdimmer eller strombrytare. | de fall dar man har en
lampa med fler ljuskallor, 2-10 glédlampor, forstar jag inte ens hur man far till dimningen pa ett bra satt med
smarta glédlampor. Du behdver da kdpa 2-10 smarta glodlampor, vilket blir valdigt dyrt och styrningen
valdigt omstandig. Sen om du sldcker pa din befintliga strombrytare, sa slacks de smarta glodlamporna och
du kommer inte at att styra de fran appen forran du har tant pa strémbrytaren igen.

KONKURRENTER
Efter att ha uteslutit flera olika produkter som direkta konkurrenter, sa aterstod:

e Schneider Wiser ¢ Vadsbo ¢ Malmbergs Maid
¢ ABB free@home e NEXA - NXT

Jag diskuterade vidare med nagra elektriker om hur marknaden ser ut idag. Det jag ville ta reda pa var vilka
produkter de anvander, information om grossisterna, vilka produkter som ses pa massor och hur ”snacket
gar” i branschen kring de olika produkterna. De jag pratade med anvadnde Plejd nastan uteslutande, sa jag
fick tyvarr inte sa manga olika perspektiv men det sdger val en del ocksa. Alla kdnde till Schneider Wiser och
Vadsbo, vilka de upplevde som de fabrikaten som lag ndarmast Plejd. Det var ocksa produkter som de visste
anvandes av elektriker och da framst Vadsbo (Schneider Wiser verkar inte populart).

¢ Malmbergs Maid hade de inte mycket till dvers fér (milt uttryckt) och de visste ingen som anvinde detta.
Jag fick hora att Malmbergs kopierat Plejds app i ett tidigt skede nar Plejds app sldapptes, men att de fick
lagga ner/ta bort appen. Detta ar bara rykten och inget jag har ndgon egentlig kélla pa.

* ABB free@home och NEXAs NXT verkar inte vara nagot som anvands i nagon hogre utstrackning, da ingen
av elektrikerna installerat detta.

Detta mynnade ut i att jag framst tittade vidare pa framst Schneider Wiser och Vadsbo. Jag blev ocksa lite
intresserad av att ldsa pa lite om ABB free@home.



APPARNA
Det kdndes naturligt att borja spaningen pa AppStore och Google Play. Samtliga har sina egna appar, utom
Vadsbo som anvander sig av mjukvaran Casambi. Casambi ar alltsd inget som Vadsbo sjalva tagit fram.

Plejd

Betyg:

AppStore: 4,5 (184 betyg)
Play: 4,3 (272 betyg)

Plejd Watch

Betyg:

AppStore: 3,8 (24 betyg)
Play: 4,3 (272 betyg)

Wiser by Schneider

Casambi '
Betve: N F Betyg:
. ySgt' 37 (14 bet AppStore: 3,5 (12 betyg)
pp>tore: 3, ( € yg) Schneider Play: 218 (33 bEtyg)
Play: 3,0 (209 betyg) Ghlectric
- ABB free@home Next

Malmbergs MAID
Betyg:

AppStore: 2,2 (9 betyg)
Play: Inga rescensioner

Betyg:
AppStore: For fa betyg

Play: 5,0 (5 betyg)

Plejd

Plejds app har hogst betyg och manga goda recensioner pa bade AppStore och Google Play. Léser man
recensionerna i App Store ar det generellt att folk 6verlag ar valdigt ndjda och har gett 5 stjarnor. Det ar
ocksa en hel del som gett appen 1 stjarna och de ar ofta missnéjda med:

¢ Att det saknas integration mot Apple HomeKit och Amazon Alexa (samt aldre recensioner som ndmner
Google Home).

¢ Att det saknas stéd mot Apple Watch (Plejd har nu sldppt appen Plejd Watch till Apple Watch)

¢ Avsaknad av timer-funktion, geofencing, semsterlage och widgets.

Schneider Wiser

Wiser-appen har inte fatt jattemanga betyg, men far relativt laga betyg. Pa AppStore finns inte heller sa
manga recensioner att ta del av (endast 5 stycken), varav en ger 5 stjarnor och fyra ger 1 stjarna. Den
positiva recensionen ar superndjd med appens uppldgg och funktionerna. De negativa recensionerna ar inte
ndjda med appen och klagar pa: appens granssnitt, att appen kraschar, att det tar lang tid att ladda upp
systemet, att lampor inte tdnds synkroniserat. Tva av recensionerna rekommenderar istéllet Plejd.

ABB free@home Next
Appen ABB free@home Next verkar valdigt ny och har fa, men bra recensioner pa Google Play. Pa AppStore
ar det for fa betyg.

Casambi
Vildigt fa recensioner och betyg pa AppStore, men relativt goda betyg. Betygen pa Play desto samre. De
flesta recensioner ar gamla, men de senare ar positiva.



SCHNEIDER WISER

Schneider Electric &r en gigantisk spelare i elbranschen med ett boérsvarde pa 6ver 54 miljarder €. De
tillhandahaller det mesta inom elektriska produkter, komponenter och tillbehdr och Schneider Wiser &r en
valdigt liten del av féretaget. Nagot twittraren @JakeeMooore uppmarksammade mig pa var att ordet
"Wiser” aterfinns tva ganger i Schneiders 448 sidor langa arsrapport fran 2019 och egentligen bara i en
mening under “Sustainable development” pa sidan 111. Med andra ord verkar inte Schneider Wiser vara
Schneiders huvudfokus, i alla fall inte rapporterna.

Produkter

Schneider Wisers produkter kommunicerar via Bluetooth, men inte i ett mesh-natverk. Om du adderar
gatewayen (controllern) kommunicerar produkterna med Zigbee istallet och skapar da ett mesh-natverk.
Gatewayen anvander ocksa WiFi for fjarrsyrning. Gatewayen &r alltsa ndstan ett maste for att fa bra
funktionalitet. Alla produkter har batteribackup (andra fabrikat en separat enhet). Wisers produkter pratar
blatand, men inte i ett mesh. (Vilket innebar att puckarna inte pratar med varandra och inte forlanger
signalen mellan varandra.)

Schneider Wiser har atta produkter inom smartbelysning (enligt produktbladet):

* Wiser Exxact stromstéllare (fargerna vit, antracit och metallic)

* Wiser Exxact tryckdimmer (fargerna vit, antracit och metallic)

¢ Wiser Exxact vriddimmer (fargerna vit, antracit och metallic)

* Wiser Exxact rorelsedetektor med dimmer (fargerna vit, antracit och metallic)

* Wiser Exxact rorelsedetektor med tryckknapp (fargerna vit, antracit och metallic)

o Stromstallarpuck (fargerna vit, antracit och metallic)

e Dimmerpuck

¢ Wiser Home Touch gateway (controller). En gateway och touch-skdrm for styrning av enheter. Controllern
ar utrustad med ljussensor, rorelsesensor, termometer och hygrometer. Sensorerna kan anvandas till
exempel for automatisk dimring av lampor eller starta controllerns display vid upptackt rérelse

For styrning av persienn, jalusi, markis eller rullgardin finns produkten jalusibrytarpuck. Sedan har de en del
produkter for Wiser Energy, som ar till foér delen "Energihantering".

Lank till produktblad: https://download.schneider-electric.com/files?p _enDocType=Catalog&p File Name=MK0434 Smart+hem+system Wiser WEB.pdf&p Doc Ref=MK0434

Funktioner:

¢ Har integration mot Google Home, Apple HomeKit och Amazon Alexa.

¢ Har tidsfunktioner som astro-ur och timerfunktion (kallas for “Program”)

e Scenarion

¢ Enheterna kommunicerar via Bluetooth och controllern via Zigbee till enheterna.
¢ Tradlos styrning i app och fjarrstyrning (om man har gateway)

¢ Gateway (kontroller) har en touch-skarm for styrning.

e Utover styrning av belysning finns dven produkter for energimatning/energiévervakning samt styrning av
solskydd och morklerlaggning

¢ Inbyggt kortslutningsskydd

* Behover ingen “nolla” framdragen, som Plejd (mer om det nedan)


https://download.schneider-electric.com/files?p_enDocType=Catalog&p_File_Name=MK0434_Smart+hem+system_Wiser_WEB.pdf&p_Doc_Ref=MK0434

Test av Schneider Wisers dimmerpuck och app

Jag blev lite nyfiken pa att testa Schneider Wiser och fick via en vdn tag pa Schnieder Wisers dimmerpuck.
Testning skedde genom att en LED-spot (Designlight) kopplades till en LED-driver (Designlight) som
kopplades till Wiser-dimmerpucken och sen ett sladdstall med EU-kontakt.

Jag laddade hem Wiser-appen och skapar ett konto, vilket inte var nagra storre konstigheter. Val inne i
appen valde jag att lagga till enhet, dopte enheten och i vilket rum enheten var. Sedan for att lagga till
enheten ombads jag trycka tre ganger pa en liten knapp pa pucken (krdvdes penna eller en liten

skruvsmejsel for att komma at). Produkten var sedan tillagd. Appen fragar om jag vill uppgradera produkten,
vilket jag gor. Det tar nagon minut och sen ar det klart. Far sedan fragan om att aktivera roststyrning via Siri.

Ll

| Hemfonstret ser jag min enhet och jag maste ga in pa den for att stanga av och pa
eller att dimra. Kanns lite omstandigt och borde ga direkt i hemfonstret som pa Plejd.
Jag gar in pa enheten och testar att dimra, vilket man gér genom att svepa fingret
upp och ner pa skarmen. Dimningen fungerar, men dimningen ar inte "mjuk” utan
hackig och sker stegvis. Det finns ocksa en viss fordrojning, som &r tydligast nar jag
dimrar fran max och nerat. Ljuset ar dock stabilt och inget flimmer.

lag gar sedan in under installningar och skapar ett
”Ogonblick”, alltsa ett scenario, som jag doper till
”"God natt”. Detta sker smidigt, kanske mycket for
jag bara har en enhet. Dags att testa!

Konto

Enheter

Ogonblick

Tillbaka pa hemskadrmen nar jag inte min “Scenario”-knapp, utan jag maste ga in pa de tre
cirklarna nere i hérnet och dar dyker scenario-knappen upp. Jag trycker pa ”“God natt”.
Lampan stdngs av som den ska, dock med en viss férdréjning. Jag kan inte flytta scenario-
knappen, men det kanske man kan om man har fler. Jag gillar inte att man inte nar
scenariot fran hemskadrmen direkt och att det ar en liten fordréjning nar jag trycker pa
knappen. e

Avancerade installningar

Téndlige
<styrka: 0

. Manuell
Ljusstyrka: 0F

Dags att kika lite ndrmare pa dimmerinstéliningar. Min Uusstyres 1%
Har kan jag valja min. och max ljusstyrka, men jag Mar, Lusstyrie 100%
kan inte justera dimmerkurvan. Jag tror att L LEDage

standardinstallningen ar bakkant fér dimmernoch
att jag kan vélja framkant med RL LED-lage. Jag ar 23258 G
dock inte helt saker pa att sa ar fallet.

‘ Synk |

Relaterade 6gonblick

1 Hantera



Jag testar dven timer-funktionen och skapar ett astro-ur, vilket fungerar smidigt. Nar jag skapar astro-uret
valjer man dagar och manader da astro-uret ska vara aktivt.

Jag kopplar sedan ur installationen for att fortsatta dagen efter, vilket jag aldrig skulle gjort. Jag kopplar in
installationen igen dagen efter och inget fungerar. Testar att starta om appen, men det hjalper inte.

Letar upp manualen i ladan och det finns tva, den forsta ar pa franska, spanska,
hollandska, danska och engelska och den andra pa svenska, norska, finska och
ryska. Hogst oklart varfér danska inte &r med i manualen med de andra nordiska
spraket. Vecklar ut manualen som ar ca 42x42 cm.

Har hittar jag hur jag ska nollstélla pucken, vilket jag ocksad gor. Lampor blinkar och
sedan ar jag enligt manualen i standardlage och pucken ska fungera som den ska.
Jag lyckas dock inte fa igang pucken igen, utan far bara felmeddelandet
detekteringsfel och ombeds att kontakta support. Jag testar om lampan och
pucken fungerar med test-knappen pa pucken, lampan tinds, slicks och dimras Vi hittade din enfiet, men ett fel
som den ska. Jag lyckas dock inte att ansluta pucken igen och jag har inte heller uppsm(;::.r:é:sﬁlliegg:_gUta E
nagon lust att ringa supporten, sa jag avslutar dar.

Detekteringsfel

Utvdrdering av Wiser-appen.

Det har testet kanske man inte ska ta pa for stort allvar, da det bara ar en testkorning for att stilla min
nyfikenhet. Jag holl inte pa under sa lang tid med appen och det kanske gar att dndra vissa saker i appen,
men det var inget som jag hittade. Jag upplever appen som ganska trakig rent designmassigt, men det ar ju
en smaksak. Jag ogillar ocksa att jag inte kan stanga av och pa samt dimma min belysning direkt pa
hemskarmen, utan maste ga in pa enheten. Jag nar heller inte mitt scenario via hemskarmen, vilket jag hade
velat gora. Detta tycker jag paverkar anvandarvanligheten. Det &r smidigt att stalla in timerfunktioner och
astro-ur, och timern verkar fungera bra. Astro-uret har jag inte testat om det fungerar efter skapandet, sa
det vet jag inget om. Sedan nér jag testar dimningen sa ar dimningen inte mjuk utan hackig samt sker med
viss fordréjning. Detta kanske beror pa min installation, men om dimningen varit s hemma i mitt hem sa
hade jag inte varit n6jd. Nu vet jag inte om kranglet med produkten beror pa min oférmaga, men kanns ju
lite storande att jag inte kunde koppla ur produkten och sedan in den smartfritt. Storande ar ocksa att jag
inte kan 16sa problemet med hjélp av manualen pa ett enkelt satt. Enligt manualen &r pucken i standardlage
och ska fungera.

En forpackning fran Wiser (dimmerpuck) och en fran Plejd (LED-driver) for
jamforelse.

Manual fran Plejd for jamforelse med Schneiders.
Liten, stilren och enkel samt endast pa svenska.




Nolla eller inte nolla? Det dr fragan.

Schneider Wiser behéver ingen “nolla” framdragen, som Plejd. Detta kan lata smidigare och ar det en last
(armatur, lampor) som haller sig inom ramarna fungerar det och ar smidigt. LED-laster &r dock oftast valdigt
sma laster (effekter), vilket innebar att man behdver en bottenlast i dimmern vilket kraver att man har en
”nolla”. Om inte bottenlasten finns kanske armaturen eller lampan inte tands eller dimmer-funktionen blir
dalig och flimrar. Har man en nolla, som i Plejds fall, kan man i stort sett, ha hur laga laster som helst och
dimra ner till noll. | de fallen det &r en liten storre last som &r stor nog i sig sjalv, sa kan det funka bra utan
nolla och det blir da en enklare installation vid dimmerbyte i en befintlig anldggning. Som sagt, kan det dock
bli problem vid mindre laster. Vid en storre renovering av elen eller nybygge sa har man alltid dragit fram en
”nolla” som standard.

Styrning av solskydd och mérkerldggning

Det hér later ju valdigt bra i teorin. Jag fragade en elektriker lite kring hur detta fungerade och jag tror jag
forstatt det ratt. Tydligen finns det typ inga produkter inom solskydd/morkerlaggning att styra pa
marknaden. Eller rattare sagt, det finns men de har produkterna (i alla fall fran de vanligaste fabrikaten som
folk har hemma) kommer alltid med sin egen styrning. Det du da far gora ar att borja med att koppla bort
den medféljande styrningen, vilket bryter garantin pa produkten, och sedan koppla in Wisers
jalusibrytarpuck for att ersatta den gamla styrningen. Alltsa betalar du for en medféljande styrning som du
bara slanger och far sedan kdpa och installera en ny styrning med Schneider Wiser och detta bryter garantin
pa din produkt.

Plejd vs. Schneider Wiser
Nar man bérjar jamfora Plejd och Schneider Wiser, sa upptacker man vissa olikheter.

* Support: Behover du support angaende ditt Schneider Wiser far du ringa deras support i Polen. Behéver du
support angaende ditt Plejd ringer du deras support i Sverige. Plejds support ar riktigt bra och uppskattad av
manga, vilket jag inte hort angaende Scheinders.

¢ Produkter: Schneider Wiser har ingen krondimmer i sitt produktutbud och inte heller nagon LED-Driver,
vilket ar lite forvanande. Plejd har bade krondimmer (DIM-02) och LED-driver (LED-10) och &r tva viktiga
produkter. DIM-01 (séljs 6verldgset mest), men sedan ar det DIM-02, LED-10 och CTR-01 som séljs mest.
Schneider Wiser erbjuder dock rorelsesensorer, vilket inte Plejd gor. Du kan dock koppla in en extern
rorelsesensor i ditt Plejd-system.

¢ Integrationer: Plejd har integration mot Google Home (HomeKit pa vag) och Schneider Wiser har
integration mot Google Home, Apple HomeKit och Amazon Alexa.

¢ VVad jag forstatt sa kraver Schneider Wiser gateway for att enheterna ska bilda ett mesh-natverk, vilket jag
anser vara ett maste for en god funktion. Detta medfér extra kostnader for slutkunden. Detta ar en nackdel
jamfort med Plejd, dar produkterna bildar ett mesh-natverk dven utan gateway.

¢ Schneider Wiser har timerfunktioner, vilket inte Plejd har annu (ar under utveckling och kommer nog snart)
¢ Har man en controller till Wiser anvands ZigBee, medan Plejd har ett proprietart system.

¢ Plejd kraver “nolla”, vilket inte Schneider Wiser gor.

¢ Schneider Wiser har i sitt system, utéver styrning av belysning, dven energidvervakning och styrning av
morklaggning och solskydd.

¢ Schneider Wiser erbjuder reldpuck med potentialfri kontakt, vilket innebar att man kan ga in i pucken med
olika spanningar. Detta har inte Plejd i dagsldget. Detta innebér att med Plejd kan du ga in med 230V och ut
med 230V, men med Wiser kan du ga in med tex 12V fran ett larm som ger 230V ut till en lampa.

¢ Alla Wiser-produkter har inbyggd batteri back-up, med Plejd behéver man képa till en BAT-01 till en av
enheterna i systemet for att fa samma funktion.



N&r man kollar pa skillnaderna sa erbjuder Schneider Wiser saker som inte Plejd gér och vice versa. Radar
man upp skillnaderna, sa finns det vissa saker som kanske ser lockande ut med Wiser. Det dr dock saker som
skiljer produkterna avsevart och ar det som gor att sa manga svenska elektriker viljer att arbeta med Plejd
och inte med Wiser. Det som gor Plejds produkter battre ar:

e Anvandarvanligheten ar nog den storsta skillnaden, har ar Plejd 6verlagsna. Konfigurationen for elektriker
ar mycket enklare och anvandandet/styrningen i appen ar mycket enklare for slutkunden.

¢ Byggkvalitén pa produkterna, dar Plejds produkter ar mer kvalitativa an Wiser-produkterna.

» Driftsdkerheten. Enligt elektrikerna jag pratade med sa fungerar Plejds produkter utan krangel, medan
Wisers produkter ofta kranglar.

* Designen pa produkterna och appen. Plejds app, produkter, kartonger, manualer osv dr mycket mer
tilltalande an Wisers.

De héar punkterna tillsammans med att Plejd erbjuder fler produkter inom belysning (krondimmer och LED-
driver ar tva viktiga produkter som behdvs ofta) och en bra support ar det jag tror vara det som gor att
elektrikerna valjer Plejd. Flera av punkterna ar dock subjektiva och det finns ju sdakert de som tycker
anvandarvanlighet, byggkvalité, driftsdkerhet, design och support ar battre for Schneider Wiser (ingen jag
pratat med dock). Med tanke pa Plejds tillvéxt pa installationer och att de pa kort tid blivit marknadsledande,
sa verkar i alla fall majoriteten av elektrikerna tycka att Plejd ar det béasta alternativet.

Sammanfattningvis bedomer jag Schneider Wiser som Plejds storsta konkurrent inom smart belysning i
Sverige. Kanske inte for de erbjuder en speciellt bra produkt i nuldget, da Schneider Wiser verkar valdigt
langt efter i manga aspekter, utan snarare for att Schneider ar ett powerhouse i elbranschen. De har mycket
resurser och kan sa klart utveckla sin produkt. Risken finns att Schneider kommer ikapp och gar forbi Plejd
och tar éver marknaden, men som det ser ut nu pa den svenska marknaden sa starker Plejd sin
marknadsledande position snarare an att de borja tappa den. Plejd utvecklar standigt sina produkter och har
enbart fokus pa smart belysning till skillnad fran Schneider, sa jag tror snarare Plejd kommer fortsatta att 6ka
avstandet till Schneider Wiser de ndrmaste aren. Jag tror ocksa att flera av de funktioner som finns i Wiser,
som Plejd saknar i nuldget, kommer finnas tillgdangligt for Plejds kunder i framtiden. Enligt de elektriker jag
pratade med kdnde ingen till ndgon som féredrog Wiser framfor Plejd. Wiser beskrevs snarare som en dalig
produkt.

Lankar:

¢ Schneiders arsrapport 2019: https://www.se.com/ww/en/assets/564/document/124836/annual-report-2019-en.pdf

¢ Produktkatalog Schneider Wiser: https://download.schneider-

electric.com/files?p _enDocType=Catalog&p File Name=MKO0434 Smart+hem+system Wiser WEB.pdf&p Doc Ref=MK0434

¢ Mer information om Wiser: https://www.se.com/se/sv/home/smart-home/wiser/

¢ https://www.elinstallatoren.se/innehall/nyheter/2020/april/efter-forsaliningen-av-plejd-aktierna-marknaden-kommer-vilja-ha-
oppna-system/

¢ https://www.svenskbyggtidning.se/2020/02/05/smarta-hemsystemet-wiser-uppmarksammat-pa-en-av-varldens-storsta-

elektronikmassor/
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Vadsbo
Vadsbo LightTech Group AB heter bolaget som tillverkar Vadsbo-produkterna. Moderbolaget heter Vadsbo
SwitchTech Group AB och &r noterat pa Spotlight Stock Market med ett bérsvarde pa ca 30 miljoner SEK.

Efter en snabb koll pa Vadsbo SwitchTech pa
Borsdata ses ingen direkt omsattningstillvaxt N
och bolaget gar ocksa med forlust de senaste o -

aren. )

B Omsittning Vinst Vinstmarginal — - Soliditet

Produkter

Vadsbo tillverkar olika produkter inom belysning och inte bara smart belysning. Produktportféljen bestar av
bland annat traditionella dimrar, drivdon, transformatorer, sensorer och produkter inom smart belysning.
Vadsbos produkter inom smartbelysning bygger pa mjukvaran Casambi som i sin tur bygger pa Bluetooth
Low Energy. Vadsbos smarta produkter styrs alltsa inte via nagon egenutvecklad app, utan via appen
Casambi. Pa Vadsbos hemsida har de en sida som heter "Kom igang med appen”, som innehaller flera
instruktioner och en anvandarmanual fér Casambi-appen. Anvandarmanualen for Casambi-appen ar
uppdelad i tva pdf-dokument, del 1 pa 23 sidor och del 2 pa 33 sidor. Jag blir vl inte jattesugen pa att lasa
igenom de har dokumenten och jag vet inte heller om man behover det for att anvanda appen. De
elektrikerna jag pratade med uppgav att Vadsbo var snarlikt Plejd att installera rent inkopplingsmassigt, men
mycket mer avancerat att stalla in och konfigurera genom Casambi. Elektrikerna kdande dock till andra
elektriker som faktiskt foredrog Vadsbo och Casambi 6ver Plejd.

Funktioner

Vadsbo/Casambi verkar erbjuda en hel del funktioner. Funktioner som bland annat traditionell dimring,
fargdimring, fargtemperatur, timer, astrour, tidsinstalld belysning, dimringskurva och nagot de kallar for
dygnsrytm och cirkadiskt ljus. Man kan ocksa skapa scener, alltsa scenarion eller rutiner. De har ocksa
produkter med integration med DALI.

Allméint

| drsredovisningen for 2019 beskriver VD:n att Vadsbos export fortsatt ar framgangsrik med en tillvaxt om
29%. Tillvaxten bygger pa nya kontrakt genom Casambi-anslutna partners i Europa. Vidare star det att
Casambi tar marknadsandelar i varlden och skapar nya marknader, dar Vadsbo ar en nyckelpartner i denna
tillvaxt. VD beddmer Casambi som en tillvaxtfaktor for bolaget. DIY-marknaden vaxte ocksa 29%. Han
beskriver ocksa att 2019 inneburit utmaningar, dar Vadsbo forandrat sitt siljarbete i Sverige mot det
professionella ledet. VD:n hoppas sa klart pa ett bra 2020 och betonar orders inom OEM, DIY-produkter och
att nya arbetssatt mot professionella marknaden ska ge tillvaxt.

| drsredovisningen beskrivs att bolaget agerar pa en konkurrensutsatt marknad och méter konkurrens fran
flera olika hall och fran flera typer av aktérer. De beskriver att marknaden fér smart belysning har en god
underliggande tillvaxt och att Vadsbo férvantar sig att marknaden for smart belysning kommer vara god i
manga ar framat for dem. | arsredovisningen betonas ocksa att Idnsamhet prioriteras fore tillvaxt.



Slutsatser

Jag har sjalv inte testat Vadsbos smarta belysning och kan inte utvardera produkten. Casambi verkar for mig
vid forsta anblick vara nagot krangligt och rorigt, men det kanske det inte ar. Vadsbo erbjuder produkter som
verkar vara bra och att man far manga bra funktioner via Casambi. De elektriker jag pratade med uppgav att
installationen av Vadsbo liknar Plejds rent inkopplingsmassigt, men att konfigurationen i appen ar mycket
krangligare vid Casambi. Vidare uppgav de att de kdande till elektriker som féredrar Vadsbo framfor Plejd,
dock var de valdigt fa och de flesta arbetade med Plejd.

Vadsbo ar ett litet féretag med ett borsvarde pa 30 miljoner med en nettoomséattning pa 33 535 000 SEK.
Nettoomsattningen drivs inte enbart av forsaljning av produkter inom smart belysning som i Plejds fall, utan
av traditionella dimrar, transformatorer, drivdon osv. Jag vet inte hur stor del av nettoomsattningen som
utgors av forsaljning av produkter inom smart belysning (sarredovisas inte), men flera andra segment som
OEM och DIY-produkter betonas av VD i arsredovisningen. Om man uppskattar att ca 50% av
nettoomsattningen (ca 16 miljoner) kommer fran smarta belysningsprodukter som saljs i Sverige men aven i
Europa, sa 4r man valdigt sma i jamforelse med Plejd. Plejd saljer enbart produkter inom smart belysning,
och i nuldget med forséaljning uteslutande i Sverige, och har en nettoomsattning pa ca 129 miljoner.
Nettoomsattningstillvaxten pa 3% 2019 fér moderbolaget Vadsbo SwitchTech skvallrar inte om att man tar
marknadsandelar av Plejd i nulaget (jamfor: Plejds nettoomsattning vaxte med dver 40% och tillvaxten for
installationer pa 90%).

Vadsbo beskriver att det ar hard konkurrens pd marknaden och att man gjort om sitt séljteam i Sverige mot
det professionella ledet. Plejds produkter riktar sig ju enbart mot det professionella ledet och jag tror detta
ar en direkt atgard mot Plejds framfart i Sverige. Vadsbo har ett uttalat mal att prioritera Ionsamhet fére
tillvaxt, men har anda som mal att vaxa 25-35% i genomsnitt de ndrmsta tre aren
(nettoomsattningstillvaxten 2019 var 3%). Prioriteringen &r precis tvartemot Plejd, som prioriterar tillvaxt
fore Ibnsamhet. Om Vadsbo inte prioriterar att vaxa och utvecklas forstar jag inte riktigt hur de ska kunna ta
marknadsandelar fran Plejd. Min kénsla &r att Vadsbo kommer ha svart att konkurrera med Plejd de
kommande aren.

Sammanfattning

¢ Litet bolag som inte enbart sysslar med smart belysning, utan erbjuder andra produkter.

e Casambi verkar ha manga bra funktioner och Vadsbo verkar erbjuda en relativt bra produkt.

¢ Casambi-appen har en krangligare konfiguration av produkterna och upplevs rorig.

¢ Verkar ha svart ha nd ut med sina professionella produkter i Sverige, da de satsat mer pa sdljteam mot det
professionella ledet.

¢ Vadsbo fokuserar pa Ionsamhet fore tillvaxt.

¢ Min slutsats ar att Vadsbo far svart att konkurrera med Plejd pa den nordiska marknaden.

Ldnkar:

Vadsbos hemsida: https://www.vadsbo.net/

Information om Casambi: https://www.vadsbo.net/casambi/appfunktioner/
Arsredovisning 2019: https://mb.cision.com/Main/14118/3085112/1227486.pdf
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ABB free@home

Min forsta tanke nar jag borjade ldsa om systemet ar att det verkar vara ett valdigt kompetent system, men
avancerat. ABB free@home ar ett hemautomationssystem och ar inte enbart inriktat mot belysning och
finns bade som tradbundet och tradlost. Systemet verkar inrikta sig mot mer avancerade anvandare som
eftersdker en helhetslosning for ett automatiserat och smart hem. | systemet ingar styrning av belysning,
solskydd, varme- och luftkonditionering, porttelefoni och sakerhet.

Mer om funktionerna kan man ldasa om har:
https://new.abb.com/low-voltage/sv/produkter/hem-och-fastighetsautomation/produkter/abb-freeathome/system/funktioner

ABB free@home verkar erbjuda valdigt manga smarta funktioner och I6sningar for hemmet. Du kan styra din
belysning, dina gardiner och markiser och element och golvvarme. De har dven funktioner som rdststyrning,
scenarion samt fjarrstyrning. De erbjuder ocksa mer avancerade funktioner som logiska funktioner (tex om
det blaser for hart dras alla markiser upp for att de inte ska skadas) och narvarosimulering (systemet lar sig
dina vanor med tex att tdnda och slacka lampor och simulerar din ndrvaro nar du inte 4r hemma).

Med ABB free@home kan man styra hemmet som ett vanligt “"dumt” hem med knappar for belysning osv,
men ocksa styra allt via appen eller roststyrning.

Slutsats

Jag valde att endast lasa lite kort om systemet och inte djupdyka och analysera produkten narmare.
Systemet verkar valdigt bra och har manga intressanta funktioner. ABB free@home kédnns dock inte som
nagon direkt konkurrent till Plejd, men verkar vara ett intressant alternativ for den avancerade
hemautomationsanvandaren.

Hdr kan du ldsa mer:
e https://new.abb.com/low-voltage/sv/produkter/hem-och-fastighetsautomation/produkter/abb-freeathome
o https://new.abb.com/news/sv/detail/31729/abb-lanserar-den-oppna-api-plattformen-for-att-starka-smart-hemautomation
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SLUTSATS/SAMMANFATTNING KRING KONKURRENS

De framsta konkurrenterna ar de “dumma” och traditionella dimrarna och strombrytarna, vilket ocksa Babak
tydligt patalat. Det &r de har produkterna Plejd vill ska bytas ut mot Plejds produkter. Det &r darfor man
aktivt arbetar for att Plejd ska bli standardprodukten for elektrikerna i alla elrenoveringsarbeten, stora som
sma. Plejds resa hittills har val i mangt och mycket handlat om att just skapa en grym produkt och na ut till
elektrikerna i stor skala for att uppna det malet. | Sverige har man verkligen lyckats med detta och over
20000 elektriker arbetar idag med Plejd som forsta val och man nar standigt ut till fler. Det &r har den stora
marknaden finns, dvs alla strombrytare och dimrar i de svenska hushallen. Med tanke pa att priset for Plejds
dimrar och strémbrytare inte skiljer sig ndmnvart mot de “"dumma” produkterna, sa installerar elektrikerna
Plejds produkter utan att fraga. Om prisskillnaden varit stor och att man behdévde massa extra tillbehor for
att fa det att funka, sa tror jag inte Plejd fatt samma genomslag. Det som hander nu &r att elektrikerna
installerar Plejd som standardprodukt istallet fér en gammal ”“dum” produkt, vilket inte medfér nagra
nackdelar for slutkunden utan tvartom. Fordelarna blir istdllet:

¢ Enklare och smidigare installation for elektriker, vilket medfér lagre arbetskostnad for slutkund.

o Elektrikern kan installera Plejds produkter, da inte kunden heller binder upp sig till ett stort system som tex
KNX.

o Slutkunden far en hogkvalitativ dimmer eller strombrytare fran Plejd for samma pris som for en “dum” for i
stort sett samma pris

e Slutkunden far det smarta pa kopet, vilket elektrikern visar efter installation.

¢ De smarta funktionerna leder ofta till merforsaljning, da kunden vill ha mer, vilket &r positivt for saval
Plejd, elektrikern och grossisten (och dven for slutkunden som bygger ut och far ett battre
belysningssystem).

Plejd riktar sig mot elektrikerna som i sin tur riktar sig mot gemene man, alltsa helt vanliga Svenssons.
Majoriteten idag ar inte intresserade av stora och dyra hemautomationslésningar, men ser en vinst i att fa
det smarta pa kopet ndr man anda byter ut elartiklar i hemmet. Plejds app ar ocksa sa lattnavigerad och
enkel att vem som helst (nastan i alla fall) klarar av den och gér man inte det sa kan du tanda, slacka och
dimra som vanligt pa vaggen. Kvalitén, priset, enkelheten, driftsdkerheten och de smarta funktionerna
tillsammans gor att man far sa manga néjda slutkunder. Om allt fungerar som det ska och slutkunden ar nojd
ar ocksa elektrikerna néjda som slipper reklamationer och annat. Jag tror att de dumma strémbrytarna och
dimrarna till stor del &r pa vag bort fran marknaden eller i alla fall kommer utgéra en valdigt liten del av
marknaden om nagra ar. Det ar den har marknaden Plejd satsar pa och det ar har de stora
forsaljningsvolymerna finns.

Alternativen pa den svenska marknaden inom smarta proffsprodukter ar just nu framst Schneider Wiser och
Vadsbo, dar Schneider Wiser ar den storsta konkurrenten enligt mig. Inte for att de har en battre produkt an
Vadsbo i nulaget, utan for de “ekonomiska musklerna” bakom som kan finansiera utveckling av produkterna.
Det jag fatt hora, fran elektrikerna och personer som jobbar pa grossister, ar att det séljs och installeras
valdigt mycket mer Plejd-produkter just nu an Schneider Wiser (verkar vara snudd pa obefintlig forsaljning)
och Vadsbo pa den svenska marknaden, vilket ocksa ses i Plejds resultat for 6kade installationer. Tyvarr har
jag inte tillgang till forsaljningsstatistik fran grossisterna, sa kéllan ar ju dessvarre enbart sadant jag fatt hora.
Att Plejd &r makrnadsledande i Sverige inom belysningsstyrning bekraftas ocksa av Schneider Electric
Sveriges VD:

”Plejd dar marknadsledande pa belysningsstyrning som jag sa tidigare men vi dr ocksa en vél etablerad spelare
inom det segmentet.” — Charlie Timmerman, VD Schneider Electric Sverige.



Flera elektriker berattade ocksa att pa flera massor runt om i Sverige lagger Schneiders saljare knappt nagot
fokus pa Wiser, utan det dr Schneiders andra produkter som star i centrum. De berattade ocksa att
Schneiders séljare lagger fokus pa deras andra produkter i méten med grossister och elfirmor och saledes
inte pa Wiser. Som sagt ar Schneider en stor aktér med mycket resurser och kan sa klart utveckla och
forbattra Wiser. Om Wiser utvecklas och férbattras kan de kanske hota Plejds stallning pa allvar, men i
nuldget haller inte Wiser mattet i jamforelse med Plejd och jag tror snarare Plejd kommer uttka forspranget.

Slutligen, de produkter som aterfinns i, vad jag kallar, konsumentprodukter (Fibaro, Telldus osv) nar inte den
marknaden som tidigare beskrevs (i alla fall inte i ndgon hogre utstrackning), eftersom man bland annat
kringgar grossisterna och elektrikerna. De har inte heller samma byggkvalité, anvandarvanlighet och
driftsdkerhet som Plejd. De har systemen fyller sdkert en god funktion for de avancerade anvandarna som
soker helhetslésningar fér hemautomation och inte ar villiga att betala for tex KNX. Produkterna kan sakert
vara bra, det sager jag ingenting om, men riktar sig mot en annan marknad och en annan slutkund. Méjligen
nar kanske inte Plejd just de avancerade anvdndarna i nuldget, utan de véljer den har typen av produkter.
Det ar dock inte den marknaden man siktar pa. Kanske nar Plejd dven de mer avancerade anvdndarna nar
Google, Apple och Amazons ekosystem utvecklats vidare och blir de ekosystem som tar 6ver marknaden helt
inom smarta hem (dar Plejd da ingar).

Lankar:

Intervju med VD for Schneider Electric Sverige: https://www.elinstallatoren.se/innehall/nyheter/2020/april/efter-forsaliningen-av-
plejd-aktierna-marknaden-kommer-vilja-ha-oppna-system/



https://www.elinstallatoren.se/innehall/nyheter/2020/april/efter-forsaljningen-av-plejd-aktierna-marknaden-kommer-vilja-ha-oppna-system/
https://www.elinstallatoren.se/innehall/nyheter/2020/april/efter-forsaljningen-av-plejd-aktierna-marknaden-kommer-vilja-ha-oppna-system/

UTDRAG UR ARSREDOVISNINGEN 2019

Jan — dec 2019 (koncern)

¢ Nettoomsattning uppgick till 128 767 tkr (78 761 tkr)

» Rorelseresultat fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till -5 557 tkr (8 601 tkr)
¢ Resultatet fore skatt uppgick till -17 623 tkr (2 041 tkr)

¢ Resultat per aktie uppgick till -1,73 kr (0,22 kr)

Vasentliga hiandelser under fjarde kvartalet

e Fortsatt stark tillvaxt under kvartalet, 6ver 120 % organisk tillvaxt jamfort med samma period féregadende
ar.

e Bruttomarginalen fortsatter starkas och uppgar till ca 50 % vid kvartalets slut.

Lank: https://news.cision.com/se/plejd/r/bokslutskommunike-for-rakenskapsaret-2019,c3048232

UTDRAG UR DELARSRAPPORT Q1 2020

Forsta kvartalet 2020 (Jan - mars 2020)

¢ Nettoomsattningen uppgick till 43 508 tkr (30 772 tkr)

* Rorelseresultat fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till 6 428 tkr (-4 447 tkr)
» Resultatet fore skatt uppgick till 2 770 tkr (- 6 965 tkr)

» Resultat per aktie uppgick till 0,27 kr (-0,75 kr)

eAntal aktier per 2020-03-31 uppgick till 10 180 720

(Jamforelsetal inom parentes avser motsvarande period foregdende ar)

Vasentliga handelser under férsta kvartalet

* Fortsatt stark organisk omsattningstillvaxt pa over 40%. Tillvaxten i installationer var narmare 90%.
¢ Bruttomarginalen fortsatter att forbattras och uppgick till ca 52%.

¢ Fortsatt [ld6nsamhet pa resultatniva.

Lank: https://www.aktiespararna.se/analysguiden/nyheter/plejd-delarsrapport-kvartal-ett-2020

Kommentarer:

Fortsatt stark organisk omsattningstillvdxt och tillvaxten i installationer vdaxer med fantastiska 90%. Tillvaxten
i installationer pa 90% ar anmarkningsvard, da installationer inte kommit igdng i nagon hogre grad i Norge
eller Finland. Bruttomarginalen starktes under 2019 till ca 50% och fortsatter starkas under Q1 2020 till ca
52%. Plejd slar ocksa om till Idnsamhet pa resultatniva och guidar for Ionsamhet under helaret, men betonar
att tillvaxt prioriteras.

Jamforelse bruttomariginal fran Borsdata:

Bruttomarginal 103rs Snitt Rapport

Just nu Historik 3ar Sar 7ar 10ar Period
Vadsbo SwitchTech 44,9 % BlmR 456°%  462% - - Q1-2020
Malmbergs Elektriska - lllllllll 20,8 % | 35,7 % | 38,5 %| 40,6 % | Q1-2020

Plejd 56,8 % | | 56,1 % | 62,0 % | 63,6 % -211,0 % | Q1-2020
GARO 47,9 % lll- _Ble | 87 % | 48,8%  48,6%| 49,1% | Q1-2020


https://news.cision.com/se/plejd/r/bokslutskommunike-for-rakenskapsaret-2019,c3048232
https://www.aktiespararna.se/analysguiden/nyheter/plejd-delarsrapport-kvartal-ett-2020

Helar 10 ar: (Kalla: www.boérsdata.se)
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Trots aktiens starka momentum den senaste tiden har P/S kommit ner i jamf6relse med 2016-2018. Tidigare
har P/S legat runt 3,1-3,7 under 2019-2020 (Corona-dippen exkluderad).

VARFOR INVESTERAR JAG | PLEJD?

lag investerar i Plejd for jag tror valdigt mycket pa Plejds produkter och teknik. Jag sjalv ar extremt n6jd med
mina produkter fran Plejd och det &r aldrig nagot krangel. Hela tdnket med att hela tiden satsar pa kvalité
och funktion tilltalar mig och jag forstar liknelsen som manga gér med Apple. Allt &r smidigt, enkelt, stilrent
och bara fungerar. Man prioriterar att utveckla funktioner och produkter efter vad marknaden faktiskt
efterfragar och slapper inte bara “coola” funktioner, som en liten del av anvdndarna efterfragar. Plejd &r
ocksa marknadsledande inom belysningsstyrning i Sverige och verkar starka den positionen snarare an att
tappa mot konkurrenter. Kort och gott erbjuder man just marknadens basta produkt.

Med den underliggande tillvdxten i marknaden for smart belysning och skiftet fran “dumma” produkter till
”smarta” produkter tror jag Plejd kommer fortsatta sin tillvaxtresa. Jag tror ocksa Plejd kommer lyckas starka
sin position ytterligare i Sverige som marknadsledare och 6ka gapet mot konkurrenterna. Expansion mot de
nordiska ldnderna under de kommande aren tror jag kommer bidra valdigt positivt till tillvdxten av
installationer och salda produkter. Vidare expansion mot Nederlanderna, OEM-projekt, slapp av nya
produkter ar ocksa faktorer som i framtiden kommer paverka positivt. Jag tror Plejd kommer fortsatta sin
tillvaxtsresa i flera ar framoéver. Risken finns ju sjalvklart att en ny battre produkt dyker upp och erévrar hela
marknaden, men i nuldget ser jag Plejd som en trygg investering da ingen av alternativen pa marknaden just
nu ar i narheten av de produkter som Plejd erbjuder.

Sa har svarar Babak pa fragan och jag kan inte annat an att halla med:

Kan du ndmna tre anledningar till varfor Plejd dr en bra investering idag?

¢ Kombination av att vi ar pa en valdigt stor marknad som &r i ett stort teknikskifte mojliggor for oss att ta
position och véxa éver en lang tid framover.

e Vi ar fortfarande i skedet dar vi vaxer multidimensionellt och kommer géra sa under manga ar framover
dar vi kommer lansera nya produkter och penetrera nya marknader.

¢ Vi gor allt sjdlva in i minsta detalj, dar vi idag har ett oslagbart och kompetent team som Overser hela alltet
—vilket ar anledningen till att vi ar dar vi ar idag.

Lank: https://www.analystgroup.se/textintervju/intervju-med-plejds-vd-babak-esfahani/



https://www.analystgroup.se/textintervju/intervju-med-plejds-vd-babak-esfahani/

